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LIGUMS
Pasiititaja Liguma Nr.1.1.1.-3/05-17 Izpilditaja Liguma Nr.

Tehniski ekonomiskas prieksizpétes veik§ana un komercializacijas stratégijas izstrade
projekta ,,Ultra platjoslas impulsu radara sensors” (Projekta Nr. KC-PI1-2017/26) un
,,3D formu jiitigs audums” (Projekta Nr. KC-PI-2017/25) ietvaros”

Iepirkuma ID Nr.: EDI 2017/9

Riga 2017.gadacd6.oktobri

Valsts zinatniskais institlits — atvasinata publiska persona ,Elektronikas un
datorzinatnu institiits”, juridiska adrese Dzerbenes iela 14, Riga, LV-1006, tas direktores
levas Tenteres persond, kura rikojas saskapa ar Elektronikas un datorzinatpu institita
nolikumu (apstiprinats ar Zinatniskas padomes 26.07.2007. Iémumu Nr.3-1-07), turpmak—
Pasiititajs, no vienas puses, un

,,PricewaterhouscCoopers” SIA, juridiska adrese: Kr.Valdemara iela 21-21, Riga,
LV-1010, tas direktore Baiba Apine, turpmak — Piegadatajs, un abi kopa saukti — Puses,
katrs atseviski — Puse, savstarpgji vienojoties, bez maldibas, viltus un spaidiem,
pamatojoties uz Publisko iepirkumu likuma 9.panta kartiba organizeta iepirkuma ,,Tehniski
ekonomiskas pricksizpétes veik$ana un komercializacijas stratégijas izstrade projektu ,,Ultra
platjoslas impulsu radara sensors” (Projekta Nr. KC-PI-2017/26) un ,,3D formu jutigs
audums” (Projekta Nr. KC-PI-2017/25) ietvaros™ (Iepirkuma ID Nr.EDI 2017/9), turpmak
— lepirkums, rezultatiem un Piegadataja piedavajumu Iepirkuma, nosledz $adu ligumu,

turpmak — Ligums:

1.  Liguma priekSmets un izpildes termini

1.1. Pasiititajs uzdod un Piegadatajs apnemas piegadat Pasutitajam Tehniski ekonomiskas
prieksizpétes veiksanu un komercializacijas stratégijas izstradi (turpmak — Pakalpojums)
Eiropas Regionalas attistibas fonda Iidzfinansétajiem projektam ,,3D formu jutigs
audums” (Projekta Nr. KC-P1-2017/25, atbilstosi tehniskajai specifikacijai, kas pievienota
Liguma 1.pielikuma, un finanu piedavajumam, kas pievienots Liguma 2.pielikuma,
saskana ar Piegadataja piedavajumu Iepirkumam.

1.2. Liguma 1.1.punkta minétie pielikumi ir ta neatnemamas sastavdalas.

1.3. Ligums stajas speka ar ta parakstiSanas bridi, un Piegadatajs Pakalpojuma piegadi veic 11
(vienpadsmit) nedélu laika, bet ne velak ka lidz 2018.gada 15 janvarim, no iepirkumu
liguma parakstiSanas dienas.

2. Ligumcena un tas samaksas kartiba
2.1. Ligumcena saskana ar Piegadataja finan$u piedavajumu lepirkuma ir 9900,00 EUR
(devini titkstosi devini simti euro, nulle centu) neieskaitot pievienotas vertibas nodokli,
PVN 21% ir 2079,00 EUR (divi titkstosi septindesmit devini euro, nulle centi), kas
kopsumma sastada 11 979,00 EUR (vienpadsmit tiikstosi devini simti septindesmit devini
euro, nulle centi).

2.2. Maksajumi tiek veikti §ados terminos un kartiba:



2.3.

24.

3.1.
3.2

3.3

34.

3.5,

2.2.1. 30 % no Liguma summas, kas sastada 2970,00 EUR (divi tikstosi devini
simti septindesmit euro, nulle centi), 21% PVN 623,70 EUR (se$i simti
divdesmit tris euro, septindesmit centi); kopa ar 21% PVN — 3593,70
EUR (tris tikstosi pieci simti devindesmit tris euro, septindesmit centi)
Pasttitajs samaksa Piegadatajam péc tehniski ekonomiskas priekSizpétes
nodevuma pienems$anas un nodo$anas Pasutitajam, tehniskaja piedavajuma
noraditajos terminos un saskana ar Piegadataja izrakstitu rékinu ne velak ka
5 (piecu) darba dienu laika no pienemsanas-nodoSanas akta parakstiSanas un
rékina sanemsanas briza, parskaitot to uz Piegadataja noradito bankas kontu.

2.2.2. 30 % no Liguma summas, kas sastada 2970,00 EUR (divi titkstosSi devini
simti septindesmit euro, nulle centi), 21% PVN 623,70 EUR (sesi simti
divdesmit tris euro, septindesmit centi); kopa ar 21% PVN - 3593,70
EUR (#ris tikstosi pieci simti devindesmit tris euro, septipdesmit centi)
Pasutitajs samaksa Piegadatajam péc komercializacijas stratégijas nodevuma
pienemsanas un nodo$anas Pasititajam, tehniskaja piedavajuma noraditajos
terminos un saskana ar Piegadataja izrakstitu rékinu ne vélak ka 5 (piecu)
darba dienu laika no pienemsanas-nodoSanas akta parakstiSanas un rékina
sanemsanas briza, parskaitot to uz Piegadataja noradito bankas kontu.

2.2.3.atlikusos 40 % no Liguma summas, kas kopa sastada 3960,00 EUR (tris
titksto$i devipi simti seSdesmit euro, nulle centi), 21% PVN 831,60
EUR (astoni simti trisdesmit viens euro, sesdesmit centi); kopa ar 21% PVN
—4791,60 EUR (Cetri titkstosi septini simti devindesmit viens euro, seSdesmit
centi) Pasufitajs samaksa Piegadatajam 10 (desmit) darba dienu laika péc
Latvijas investiciju un attistibas agentiiras apstiprindgjuma sapemsanas un
abpuséja Gala Pakalpojuma nodoSanas — pienems$anas akta parakstiSanas,
parskaitot uz Piegadataja noradito bankas kontu 10 (desmit) darba dienu
laika atbilstosi Piegadataja izrakstitajam rekinam.
Par apmaksas dienu tiek uzskatita diena, kad ir veikta naudas izmaksa no Pasiititaja
bankas konta uz Piegadataja Pakalpojuma rékina noradito kontu. Ka apmaksas fakta

apliecinajums tiek izmantots bankas maksajuma uzdevums.

Piegadatajs, sagatavojot Pakalpojuma rékinu un Pakalpojuma nodosanas — pienemsanas
aktu, taja ieklauj informaciju ar projekta pilnu nosaukumu un numuru. Ja Piegadatajs nav
ieklavis $aja Liguma punkta noteikto informaciju Pakalpojuma rékina un Pakalpojuma
nodosanas — pienemsanas akta, Pashtitajam ir tiesibas prasit Piegadatajam veikt
atbilstoSas korekcijas Pakalpojuma rékina un Pakalpojuma nodoSanas — pienemsanas akta
un nemaksat noradito summu lidz bridim, kad Piegadatajs novérsis konstatétas
nepilnibas.

3.  Liguma izpildes kartiba un termini
Pakalpojuma sniegSanas nosacijumi ir atrunati Tehniskaja specifikacija.
Saskapa ar tehniskaja specifikacija noteikto, Piegadatdjs nodroSina savlaicigu un
kvalitativu Pakalpojuma nodo$anu Liguma 1.3.apakSpunkta noraditaja termina.
Pakalpojuma nodoSanas vieta ir Dzérbenes iela 14, Riga, LV-1006, Elektronikas un
datorzinatnu institits. Pakalpojuma nodoS$ana ir klat kompetents Piegadataja parstavis
jautajumos par Pakalpojuma atbilstibu tehniskajai specifikacijai.
Vienlaicigi ar Pakalpojuma piegadi Piegadatajs nodod Pasutitajam parakstitu
Pakalpojuma rékinu un Pakalpojuma nodo$anas — pienemsanas aktu.
Par Pakalpojuma sapems$anas dienu tiek uzskatita diena, kad Pasutitaja parstavis ir
parakstijis Pakalpojuma rékinu, bet par Pakalpojuma nodoSanas dienu tiek uzskatita
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diena, kad Piegadatajs nodod Liguma noteikumiem atbilstoSu Pakalpojumu un Lidzgju
parstavji paraksta attiecigu Pakalpojuma nodoSanas — piepemsSanas aktu, kas klust par
Liguma neatpemamu sastavdalu.
Ja Piegadatajs piegada Liguma noteikumiem neatbilstosu vai nekvalitativu Pakalpojumu,
Pasiititajam ir tiesibas Pakalpojumu nepiepemt un vienpusgji atkapties no Liguma
izpildes, par Liguma vienpus&ju izbeig8anu rakstiski pazinojot Piegadatajam 10 (desmit)
darba dienas ieprieks.
Lai nodroSinatu Liguma izpildi, Puses nozimé savus parstavjus, kuru pienakums ir
koordinét Liguma izpildi un nodrosinat savlaicigu informacijas apmainu:
3.7.1. Pasiititaja kontaktpersona ir Kristians Karlsons, e-pasts:
kristians.karlsons@gmail.com; talr.: +371 26137083.
3.7.2. Piegadataja kontaktpersona ir: Baiba Apine, e-pasts: baiba.apine@pwc.com, talr:
+371 29474937.

4. PuSu piendkumi un tiesibas
Piegadataja pienakumi:
4.1.1. nodro$inat Pakalpojuma piegadi atbilsto$§i Liguma noteikumiem un Iepirkuma
iesniegtajam piedavajumam;
4.1.2. nodroSinat Pakalpojuma triikumu novér$anu atbilstodi Liguma noteikumiem.
Piegadataja tiesibas:
4.2.1. sapemt samaksu par piegadato Pakalpojumu atbilsto$i Liguma noteikumiem.
Pasiititaja pienakumi:
4.3.1. savlaicigi veikt maksajumu atbilstoSi Liguma noteikumiem;
4.3.2. parbaudit sanemto Pakalpojumu un piepemt atbilsto$i Liguma noteikumiem.
Pasiititaja tiesibas:
4.4.1. sapemt Pakalpojumu Liguma noteiktaja termina;
4.4.2. sapemt kvalitativu Liguma noteikumiem atbilstoSu Pakalpojumu;
4.4.3. pieprasit Piegadatajam noverst pakalpojuma trikumus atbilstosi Liguma
noteikumiem.

5. Ligumsledzéju atbildiba un risks
Puses normativajos aktos un Liguma noteiktaja kartiba ir savstarpgji atbildigas par otrai
Pusei nodaritajiem zaud&umiem, ja tie radusies vienas Puses vai tas darbinieku, ka arT §1s
Puses Liguma izpilde iesaistito treSo personu prettiesiskas darbibas vai bezdarbibas, ka
ar aiz rupjas neuzmanibas un Jauna noltika izdarito darbibu vai nolaidibas rezultata.
Ja Piegadatajs nenodod Pakalpojumu Liguma noraditaja termina, Pasititajs ir tiesigs
vienpuséji izbeigt noslégto Ligumu un pieprasit maksat Pasutitajam par katru nokavéto
dienu nokavéjuma procentus 0,5% apmeéra no noslégta Liguma summas, bet ne vairak ka
10% no noslégta Liguma summas.
Liguma 5.2.apak$punkta paredzetas sankcijas neatbrivo Piegadataju no ligumsaistibu
izpildes.
Ja nokavejuma nauda sasniedz 10% no noslegta Liguma summas, Pasutitajs ir tiesigs
vienpusgji izbeigt noslégto Ligumu.
Par Liguma 2.3.apaks$punkta noteikto maksajumu terminu parsniegSanu Pasutitajs maksa
Piegadatajam nokavéjuma procentus 0.5% (piecas desmitdalas procenta) apméra no laika
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nesamaksatas summas par katru nokavéto kalendaro dienu, bet kopa ne vairak ka 10%
(desmit procentu) no laika nesamaksatas summas.

6. Konfidencialitate

Visa un jebkada informacija, ko Pasititajs sniedz Liguma izpildes laika vai ar1 ta atklajas,
pildot darba pienakumus, un Liguma izpildes rezultati, ka ar1 jebkura §is informacijas
dala, tai skaita, bet ne tikai informacija par Pasutitaja darbibu, finansu stavokli,
tehnologijam, tai skaita rakstiska, mutiska, datu forma uzglabata, audio — vizuala un
jebkura cita veida uzglabata informacija, ka arT informacija par §3 Liguma izpildi, tiek
uzskatita par konfidencialu.
Piegadatajam nav tiesibu izpaust informaciju, kas §a darba izpildes laika gita no
Pasiifitaja, treSajam personam bez Pasititaja rakstiskas piekriSanas sapemSanas.
Piegadatajam ar vislielako rapibu un uzmanibu ir jarfip&jas par informacijas drosibu un
aizsardzibu.
Piegadataja pienakums ir nodrosinat, ka ta amatpersonas, darbinieki, konsultanti un citas
atbilstoSas personas, kuras izmantos Pasititaja konfidencialo informaciju, sapems un
izmantos to vienigi Liguma izpildes nodro§inasanai un tikai nepiecieSamaja apjoma.
Pasititaja informacijas izpauSana netiks uzskatita par Liguma noteikumu parkapumu tikai
un vienigi $ados gadijumos:

6.4.1. informacija tieck izpausta pec tam, kad ta kluvusi publiski zinama vai pieejama

neatkarigi no Pusém;

6.4.2. informacija tiek izpausta tiesibu aktos noteiktajos gadijumos, apjoma un kartiba.

Liguma 6.sadalas noteikumi ir spéka uz neierobezotu laiku.

7. Neparvarama vara
Puses tiek atbrivotas no atbildibas par Liguma pilnigu vai dalgju neizpildi, ja $ada
neizpilde radusies neparvaramas varas vai arkartSja rakstura apstaklu rezultata, kuru
darbiba sakusies péc Liguma noslég$anas un kurus nevar€ja ieprick§ ne paredzét, ne
novérst. Pie neparvaramas varas vai arkartéja rakstura apstakliem pieskaitami: stihiskas
nelaimes, avarijas, katastrofas, epidémijas, kara darbiba, streiki, ieks€jie nemieri u.c., kas
padara Pusei savu no §a Liguma izrietoSo saistibu izpildi par neiesp&jamu.
Puses nespéja pildit kadu no savam saistibam saskapa ar Ligumu netiks uzskatita par
atkapsanos no Liguma vai saistibu nepildiSanu, ja Puse, kuru ietekm@&jis neparvaramas
varas notikums, ir veikusi visus pamatotos piesardzibas pasakumus, veltijusi
nepiecie$amo uzmanibu un spérusi pamatotos alternativos solus, lai izpilditu Liguma
noteikumus, un ir informéjusi otru Pusi péc iespgjas atrak par $ada notikuma iestasanos,
zinojumam pievienojot kompetentas iestades izsniegtu izzinu, kura satur mingto apstaklu
apstiprinajumu un raksturojumu.
Jebkur$ periods, kura Pusei saskana ar Ligumu ir javeic kada darbiba vai uzdevums, ir
pagarinams par periodu, kas pielidzinams laikam, kura Puse nesp&ja veikt §adu darbibu
neparvaramas varas ietekme.

7.4. Ja neparvaramas varas apstak]u dé] Pakalpojuma piegade aizkav€jas vairak ka par 45

(Cetrdesmit piecam) dienam, Pasiititajs ir tiesigs vienpuséji atkapties no Liguma.



8. Liguma darbibas termins, ta grozi¥anas un izbeigSanas kartiba

8.1. Ligums stdjas spéka no ta parakstiSanas briza un ir spéka lidz PuSu saistibu pilnigai
izpildei.

8.2. Liguma darbiba var tikt partraukta Liguma noteiktaja kariiba, par Liguma partraukSanu
nosiitot rakstveida pazinojumu otrai Pusei ierakstita siitijuma.

8.3. Liguma ir pielaujami tikai nebitiski grozijumi. Ligumu var papildinat, grozit vai
pirmstermina izbeigt, Pusém savstarpgji vienojoties. Jebkuras izmainas stasies speka tikai
tad, kad tas tiks noformétas rakstiski ka pielikums Ligumam, un tas parakstis abas
ligumslédzejas Puses. Liguma pielikums ir neatpemama Liguma sastavdala. Ja
normativajos aktos noteiktais regul&jums groza, izsledz vai papildina Liguma noteikto
regul&jumu, tad normativais regulgjums ir Pusém saistoss arT bez vienoSanas pic Liguma
parakstiSanas.

8.4. Picgadatajam ir tiesibas vienpusgji atkapties no Liguma, ja Pasutitajs atkartoti neveic
apmaksu saskana ar Liguma noteikumiem.

8.5. Citos gadijumos Ligumu var izbeigt vienpusgji tikai gadijumos, kas tieSi paredzeti
Latvijas Republikas normativajos aktos.

8.6. Jebkura Liguma izbeigSanas gadijuma Puses appemas izpildit visas saistibas, kas radusas
lidz Liguma izbeig§anas bridim.

9.  Stridu izskatiSanas kartiba

9.1. Visus stridus, kas izriet vai rodas saistiba ar Liguma izpildi vai ta interpretaciju, Puses
apnemas risinat parrunu celd un pieméro stridu risinasana Latvijas Republikas
normativajos aktos noteikto regulgjumu.

9.2. Ja viena Puse parkapusi kadu no Liguma noteikumiem, otrai Pusei ir tiesibas pieteikt
rakstveida pretenziju, kura noradits parkapuma raksturs un attiecigais Liguma punkts
(apak$punkts), kuru Puse uzskata par parkaptu.

9.3. Gadijuma, ja Puses neatrisinas stridus parrunu cela 20 (divdesmit) dienu laika péc tam,
kad viena no Pusém sanémusi otras Puses rakstisku pretenziju un pieprasijumu risinat
stridu parrunu celd, strids risinams Latvijas Republikas tiesa saskana ar Latvijas
Republikas normativajos aktos noteikto regulgjumu.

10. Citi noteikumi
10.1. Liguma izpildes laika Puses vadas péc Civillikuma normam par pakalpojuma ligumu.
Jautdjumus, kas Liguma nav atrunati, Lidzgji risina atbilstosi Latvijas Republika speka
esoSajiem normativajiem aktiem.
10.2. Ja speku zaudg@s kads no Liguma nosacTjumiem, tas neietekm&s pargjo nosacijumu speka
esamibu.
10.3. Puses appemas 10 (desmit) darba dienu laika rakstiski paziot otrai Pusei par rekvizitu
un kontaktpersonu maipu. Sada gadijuma atseviski Liguma grozijumi netiek gatavoti.
10.4. Ligums ir sastadits latviesu valoda uz 6 (se§am) lapam 2 (divos) eksemplaros ar vienadu
juridisku speku, no kuriem viens eksemplars glabajas pie Pasutitaja un viens eksemplars
pie Piegadataja.

10.5. Ka neatnemamas Liguma sastavdalas ir pievienoti pielikumi: 1.pielikums , Tehniska
specifikdcija” uz 9 (devipam) lapam; 2.pielikums ,Finansu piedavajums” uz 1 (vienas)
lapam.



11. Pusu rekviziti un paraksti

Pasititajs Izpillzpilditajs

Elektronikas un datorzinatnu institiits PricewaterhouseCoopers SIA

Adrese: Dzérbenes iela 14, Riga, LV-1006 Adrese: Kr.Valdemara iela 21-21, Riga, LV-
Reg.Nr.90002135242 1010

PVN maks.reg.Nr.LV90002135242 Reg.Nr.40003142793

Banka: SEB Banka PVN maks.reg. Nr. LV40003142793

Konts: LV50UNLA0055000389721 Banka: SEB Banka

Kods: UNLALV2X Konts: LV12UNLA0050014161180

Kods: UNLALV2X

Elektronikas un datqr?nﬁtl;lu instituta direktore PricewaterhouseCoopers SIA direktore
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1.pielikums
»Tehniska specifikacija” / Tehniskais piedavajums

2.daja ,,Tehniski ekonomiskas priek§izpétes veik§ana un komercializicijas stratégijas
izstrade projekta ,,3D formu jiitigs audums” (Projekta Nr. KC-PI1-2017/25) ietvaros™”,
CPV kods: 73300000-5 ,,Pétniecibas un izstrades planoSana un izpilde”.

Nr.

pik Nosaukums Tehniskais piedavajums

1. Tehniski ekonomiskas priek§izpétes (TEP) ekonomiskas dalas veikSana:

Tehniski ekonomiskas priek¥zpétes gaita, pamatojoties uz esodas situicijas
raksturojumu un cie§d sadarbiba ar Elektronikas un datorzinatpu institiita
persondlu, ka arT apkopojot atbilstofu rakstisku informaciju, tiks izstradats
tehniski ekonomiskas prieksizpétes Tehnologijas apraksts un Ekonomiskas
dalas apraksts, jo pétniecibas un inoviciju attistiba biitiskas ir eso3as iestrades
un pétnieku specializacija. Sikotngji iesniegsim EDI informacijas pieprasijumu
(visa informacija, kas ir EDI riciba par 3o tehnologiju) un izmantosim EDI
iesniegto rakstisko informaciju. Paraléli intervésim EDI direkciju, pétniecibas
laboratoriju parstavjus ar mérki saprast EDI komercializacijas kapacitati.

PwC kopa ar EDI personalu izstradas TEP Tehnologijas aprakstu, kura tiks
izvertétas un aprakstitas sekojosas prasibas:

e tiks izstradats tehnologijas apraksts, noradot tas darbibas galvenos
principus un piemitos§as ipasibas. PwC aprakstis problémas, kuras tick
risindtas izmantojot izstradato tehnologiju, ka ari noradot tehnologijas
sniegto labumu un merki.

priekSizpétes e Kadi ir esoSie prototipi u.c. informacija par tehnologijas attistibas

1.1. |((TEP) progresu.

Tehnologijas e  Cilvekresursi u.c. resursi, kas atfista $o tehnologiju, nakotnes plani.

apraksts un tas e Sniegsim pamatojumu uz kid tehnologija darbojas, ka arT noradisim

izmanto¥ana avotus par jau public&tiem un patent&tiem rezultatiem.

e  Aprakstisim jau $obrid esoSos analogos risinajumus.

Izvertesim cik specifiska ir tehnologija pielietojuma zipa.
Pamatosim vai tehnologija ir tehniski savienojama ar saistitajam
tehnologijam un vai tai $obrid tirgii ir vieta.

e Pamatosim un izvértésim vai tehnologija var radit vértibu un
prieksrocibas tehnologijas lietotajam.

Tehniski
ekonomiskas

Tehniski ekonomiska priek8izpéte ir viena no biitiskakajam sadalam
pétniecibas programma, jo tie§i izpratne par nozares attistibas tendenc€m
nodrodinds EDI konkurétsp&u ar citiem analogos virzienos straddjoSiem
pétniecibas instititiem, uznémumiem vai jaunuzpémumiem. Tapat ir bitiski, ka
$aja priekSizpéte un analizé iesaistds pé&tnieki pasi, viennozimigi defingjot, kas
ir vinu izstradatas tehnologijas unikalitate un priekSrocibas.

Tehnologijas aprakstu validésim seminara — prata vétra ar EDI, lai
parliecinatos, ka tehnologijas apraksts ir pilnigs.




1.2.

Tehniski
ekonomiskas
prieksizpétes
(TEP)
ekonomiskas dajas
apraksts un tas
izmantoSana

PwC izstradas TEP Ekonomiskas prieksizpétes aprakstu, kura tiks izveértétas un
aprakstitas sekojoSas prasibas par esoSo tirgus situaciju, ka ari tiks sniegts
ekonomiskais pamatojums un cita biitiska informacija.

PwC aprakstot tirgus situaciju, izvertés §adas prasibas:

e PwC pamatos tehnologijas sasaisti ar tirgus pieprasljumu (tirgus
analizes pieeju skat. turpmak).

e Tehnologijas pielietojums tiks izstradats, pamatojoties uz miisu
analizes un izpétes datiem, kuri sniegs informaciju par tehnologijas
sp&jam realizéties tirgil.

e Tapat PwC sniegs savas idejas un pamatojumu par potencidlu
tehnologijas izmantosanu dazadu pakalpojumu snieg§ana vai produktu
ra¥o$ana. Seit mums biis nepiecieams EDI atbalsts vismaz sikotngjo
ideju identificé8ana (prata vétra), ko velak papildinasim ar savu izpéti
(informacijas analize publiski pieejamos avotos un avotos, kas noraditi
zemak).

e PwC sniegs informaciju par nozari kopuma, tirgus lielumu un
struktiiru.

e Tiks veikta mérka tirgus analize, lai izprastu kada ir tirgus pieejamiba
un kadas ir tirgus tendences.

e Tiks vértéts vai izstradato tehnologiju ir iesp€jams realiz€t pasreiz€ja
tirgli, pie pasreiz izveidotas infrastrukturas (EDI + esoSie sadarbibas
partneri) un pieejamajiem cilvékresursiem.

PwC aprakstot ekonomisko pamatojumu izvertés $adas prasibas:

e PwC izvertés cik ilga laika un ar kadiem finanu resursiem iesp&jams
attistit tehnologiju lidz tadai pakapei, lai to varétu piedavat tirgh. Ar
tehnologijas attistibas pakapi saprotam tehnologiju gatavibas limeni
(TRELu), kuru sasniedzot investors vai komersants ir gatavs
uzpemties tehnologijas turpmaku attistiSanu un/vai ievie$anu sava
saimnieciskaja darbiba.

e Tiks izvertétas un apzinatas komercializacijai nepiecie$amas izmaksas
un iepémumi, kas varétu tikt giti. Aprekini tiks balstiti uz TEP laika
iegiito informaciju.

e Tiks pamatots, ka tehnologijas komercializacija biis rentabla un kas
tam nepiecieSams.

Izstradajot TEP Ekonomisko aprakstu, PwC pems véra ari citu bitisku
informaciju analiz€jot intelektuala Tpasuma tiesibu nostiprina$anu, ka ar1 izp&té
ietverot informaciju par citiem instititiem un péffjumu centriem vai
komersantiem, kas strada pie lidzigas tehnologijas izstrades, sazinoties ar tiem
individuali (ja te biis eso§i PwC klienti, tad izmantosim milsu kontaktus, citadi
vai nu publiski pieejamus kontaktus vai EDI dotos kontaktus).

Tehniski ekonomiska priekSizpéte ir viena no biitiskakajam sadajam
pétniecibas programma, jo tie$i izpratne par nozares attistibas tendencém
nodrofinds EDI konkurétsp&ju ar citiem analogos virzienos stradajofiem
petniecibas instititiem vai privatiem uzpémumiem. Veiksmigas un pardomatas
prick§izpétes rezultata PwC sniegs rekomendacijas izstradatas tehnologijas
komercializé$anai. Tapat ir butiski, ka Saja priekSizp€t€ un analizé iesaistas
pétnieki pa$i, viennozimigi saprotot, kas ir vipu izstradatas tehnologijas
unikalitate.




Komercializacijas stratégijas izstrade:

2.1

Vienas lapas
biznesa plana
izstrade

Veicot komercializacijas stratégijas izstradi, més pielietosim Portera piecu
speku modeli, lai paraditu tehnologijas attistibu un tds nozimi tirgi.

Portera piecu spéku modelis ir nozares analizes metode, kura, galvenokart,
analizéta konkurence — gan reald, gan potenciala. Lai tehnologija vai gala
produkts veiksmigi glitu pe]nu, tam ir jaiepem stabila pozicija attieciba pret
konkurentiem. Par atbalsta punktiem, saskapa ar Portera modeli, uzskatami
izdevumi, tirgus dala un no patérétdja viedokla neaizstdgjamads produktu

pasibas.

Darba ietvaros més vértésim tehnologijas spgju ielauzties tirgli parvarot
Portera modeli minétas barjeras (konkurgtspgjas spekus):

Konkurentu ienik$ana. PwC noveértés jauniendc&a spgjas uzsakt
darbibu (tehnologija + attistibas iespgjas + komanda +
infrastruktiira), ka ari izvertés un izanalizés strukturdlas barjeras,
kas biis japarvar.

Péc sakotngjas informacijas izpétes, PwC ir secindjis, ka jaunu
konkurentu ienikSana tirgli ir iesp€jama, jo aizvien vairak
pétniecibas instititu un komersantu strada pie viedo audumu
izstrades.

Aizvietotdju draudi. PwC novertés potenciali jaunu produktu spgju
aizvietot EDI izstradato tehnologiju vai gala produktu.

Sobrid veicot virspuséju informacijas analizi, PwC ir secinajis, ka
EDI izstradatajam 3D formu jiitigajam audumam nedraud
aizvieto$anas draudi, jo konkurentu izstradatie risinajumi nelidzinas
EDI izstradatajai tehnologijai. Sobrid konkurenti piedava dazadus
vieda auduma risindjumus, kuri parsvara tiek izmantoti sporta, lai
kontrolétu sportista veikto vingrindjuma gaitu un to izpildes
pareizibu (Enflux, Athos). Tomér potencialo konkurentu izstradatajos
viedajos apgérbos nav iestradats tik daudz sensoru kia EDI
izstradataja tehnologija, kas lick domat, ka Sobrid esoSas
tehnologijas precizi neattélo vingrinajumu pareizibu.

Pircéju kauléSanas vara. PwC izveértés pircéju salidzinoSo spéku,
ka arf to skaitu un koncentraciju.

Sobrid EDI ka vienu no 3D formu jiitiga auduma komercializacijas
veidiem ir noradijis tehnologijas izmanto3anas rehabilitacija,
kontrolgjot cilveku, kas wveic rehabilitacijas vingrindjumus.
Uzskatam, ka $adai tehnologijai biitu pieprasijums no paterétajiem,
ka arf no arstniecibas un rehabilitacijas iestadém. PwC prognozg, ka
pieprastjums péc 3D formu jitiga auduma biitu arT §adas nozarés —
datorspgju un animacijas industrija (ar tehnologijas palidzibu var
vienkar$ak un értak reproducét cilvéka vai citu t€lu darbibu
viediericés un personalajos datoros) un maketu izstradé. Ka vél
vienu no potencialajiem tehnologijas pielietojuma veidiem redzam
tas izmantoSanu apkldjot ar $o 3D formu jutigo audumu dazadas
deta]as, tehnologijas vai lietas griiti pieejamas vietds ar ierobeZotu
piekluvi vai redzamibu. 3D auduma spéja reagét uz auduma
novietojuma izmainam pret noteiktu punktu, varétu siitit informaciju
uz viediericem un signalizét par apklatas lietas deformaciju.
Piegidatdju kauléSanas vara. PwC novértés piegadataju
salidzinoSo speku un skaitu.

Sikaku izpratni un informaciju par piegadatdju sp&u nodroSinat
izejvielas EDI tehnologijas izstradei varé€sim sniegt, sikak
iepazistoties ar tehnologijas izgatavoSanai nepiecieSamajiem
izejmaterialiem.

Cipa ar eso$ajiem tirgus spélétajiem. PwC veiks konkurgjoso
uznémumu salidzinoso konkurétspgjas speka novértéjum, kuras
rezultatd sniegsim savu atzinumu par tirgus situiciju kopuma.




Portera modelis palidz izprast un izvértét vértibas sadali starp spletajiem, ka
ari sniedz ieskatu pe[nas sadalé. Tapat modelis palidz aptvert konkurenci
plasaka mérogd. Portera modelis uzsver aréjas organizacijas vides analizes
nozimigumu salidzino§i ar orientdciju uz organizacijas iekSieni.

2.2.

Vispariga
informacija
(apkopojums) par
tehnologiju no
TEP

3D formu jiitigs audums ir audums, kura ir iestradati sensori ar kuru palidzibu
ir iesp&ams atjaunot ta trisdimensionalo formu. Formas atjaunoSanu
nodro§ina sensoru mezgli, kuru pamatd ir atseviSku virsmas segmenta
orienticijas noteikSana. Orienticija tick noteikta izmantojot akselerometru un
magnetometru. Lai varétu noteikt orientaciju dinamiskos apstak]os papildus
tick izmantoti Ziroskopu sensori. Dinamiskos stavoklos tieck izmantoti
iroskopi orienticijas noteikSanai, bet statiskos stavoklos orientacijas
noteik¥anas kliida tiek izkorigéta, izmantojot akselerometru un magnetometru
sensorus. Apvienojot informaciju par atsevisku segment orientaciju, klast
iesp&jams iegiit pilnigu informaciju par objekta trisdimensiondlo formu, kas
noklats ar sensoru mezgliem.

Sobrid tehnologijas virsmas formas atjauno$anas precizitate un izkirtsp&ja ir
atkariga no ta cik daudz sensoru tiek izmantoti, un cik blivs ir to izvietojums.
Uz doto bridi Elektronikas un datorzinatpu izp€tes institdts ir izstradajis
unikalu un inovativu sensoru prototipu, kas sastav no 63 sensoru mezgliem,
un tas nodrodina datu nosfitiSanu un apstradi uz viediericEm vai personalo
datoru. Svarigi, ka EDI izstradata tchnologija ir izmantojama arT ka ikdiena,
ki valkajams risindjums. EDI izstradatais risinajums, lauj saslégt vairakus
simtus sensorus, nodrofinot minimalu vadu savienojumu skaitu un
energoefektivitati.

Elektronikas un datorzinatnu institiits ka vienu no komercializacijas veidiem
min tehnologijas pielictojamibu rehabilitacija radot virtuilas fizioterapeita
sistémas. ST tehnologija Jautu cilvékam, kuram javeic rehabilitacijas
vingrinajumi, sekot Iidzi savam darbibam, ka ari parbaudit vai vingrinajumi
tiek izpilditi pareizi. Sada veida risinajums Jautu veikt rehabilitacijas
procediiras bez pasa fizioterapeita klatblitnes. Tapat EDI redz, ka So
tehnologiju biitu iespgjams izmantot sporta un izklaides industrija, piemeram,
datorsp€|u vai animaciju veido$ana.

2.3.

Komanda

Mgés vélgtos vérst EDI uzmanibu uz §3dam misu piedavatas komandas
prieksrocibam:

1. Izvéloties PricewaterhouseCoopers (turpmak — PwC, Konsultants),
jiis iegilistat pieeju pasaules labakajai praksei un pieredzei, kas
uzkrita PwC globalaja 11k1a, ka piem&ru minot Polijas biroja vairaku
gadu pieredzi BRIdge mentoru programma, kas specializ€jas
zinatnisko institiiciju p&tljumu rezultatu komercializacija. Projckta
ietvaros sniegts atbalsts vairak ka 70 zinatnisko institiiciju vai
universita$u un tas aptver vairak ki 150 projektu komercializacijas
rekomendaciju sniegianu. Uzskatam, ka tas ir butisks faktors, ko
biitu jaapskata un jaietver rekomendacijas EDI mérksadarbibas
veicinasanai ar industriju u.c. p&tfjumu komercializacijai. Petijumu
rezultatu komercializacija apver virzibu uz plano$anas dokumentos
noteikto mérku Tstenofanu, pieméram, starptautiskas konkurCtsp&jas
stiprindsanu un sadarbibas veidoSanu starp zindtni, izglitibu un
industriju.

2. Konsultanta komanda ir vairaki eksperti, kas nak no akadémiskas
vides, kas sniedz mums priek$statu par vides specifiku. Misu
komanda ir eksperti ar doktora gradu, kas, miisuprat, sniedz
prieksrocibas zinatnisko institiiciju procesu izpratnei un problemu
apzinasanai.

3. Konsultanta komandas prieksrociba ir stingra projekta vadiba,
tadejadi nodrosinot projekta ieklausanos termina, ka ari nodroinot
efektivu komunikaciju projekta ietvaros.

4. Konsultanta komandas dalibniekiem nav intere$u konfliktu attieciba
pret EDIL. Proti, neviens no misu komandas dalibniekiem nav
iesaistits ne EDI, ne saistito organizaciju vadiba.
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5. Nemot véra Tsos stratégijas dokumentu izstrades terminus,
Konsultanta ekspertu pieejamiba un iesaistito sadarbibas partneru
sp&ja izveidot spEcigu projekta TstenoSanas komandu, efektivi
koordinét iesaistito personu darbibu un stingru projekta vadibas
metodiku, Jaus sasniegt rezultitu nepiecieS§amaja kvalitaté un
termina.

Apzinamies, ka lai veiksmigi veiktu tehniski ekonomisko prieksizpéti, ka arl
lai izstradatu komercializacijas stratégiju, nepiecie$ama cicSa sadarbiba ar
Elektronikas un datorzinatnu institiita personalu. ST EDI darbinieku teorétisko
zinasanu baze, ka ari [1dz8ingja izpratne un pieredze par technologijas izstrades
procesu, Jaus veiksmigi un bez aizkerSanads veikt analizi un izstradat gala
nodevumus.

Komandas analizi tehnologijas atfistibai vértésim jau sakotnéjas analizes
ietvaros  (sdkotnjds intervijas). Misu sapratné tieSi komandas
esamiba/neesamiba ir izSkirigi svariga veiksmigai/neveiksmigai tehnologijas
komercializacijai. Saskana ar misu pieredzi, tiesi komanda ir ta, ko meklé
potencidlie investori. Objektivi jaizvérteé EDI esoSo cilvékresursu
vélesanas/spjas stradat uzpéméjdarbibas vide. Tiesi §is faktors var but
iz8kirigs komercializacijas stratégijas izveide.

Trikstosas komandas kompetences sakotngji identificEsim pasi, vadoties no
Portera analizes secindjumiem, rezultatu apspriedisim un validésim ar EDL
Kompetenéu piecjamibas noteik$anai izmantosim PwC ricibd esoSos darba
tirgus petijumus (Eiropas darba tirgus péfijumi). Tapat izskafisim iesp€jas
stratégisku aliansu veidoSanai, arpakalpojumu piesaistei u.c.

PwC apkopotas informacijas validacijai, komandas validacijai organiz€sim
seminaru — prata vétru ar EDI.

24.

Intelektuala
ipaSuma tiesibu
aizsardziba mérka
tirgos

Balstoties uz PwC ekspertu sekmigo pieredzi, vert§jot zinitnes jomas
funkcioné$anu citas valstis, tiks izstradats plans zinaSanu un tehnologiju
parvaldibas pilnveidei, lai sekmétu pétniecibas rezultatu komercializaciju un
parnesi tautsaimnieciba, t.sk.: veicot arvalstu prakses analizi analogu
tehnologiju komercializacijai; veicot analizi par esofo EDI situdciju,
piedavijot risindjumus zinasanu un tehnologiju parvaldibai.

Sakotnéjo plana versiju piedavas PwC, balstoties uz esosas situacijas analizi
un inovacijam definétajiem sasniedzamajiem raditajiem. PwC riciba ir visa
nepiecie§ama pieredze un zinaSanas (Bridge Mentor projekta pieredze Polija.
Loti apjomigs projekts komercializgjamo ideju/tehnologiju potenciala
izvértésanai Polija, ko veica Polijas PwC birojs), lai veiktu 3o darbu. PwC
priekslikumi tiktu validéti ar EDI, veicot nepiecieS8amas izmainas, vadoties uz
EDI situacijas noveértéjumu. Plana tiktu ietvertas $adas sadalas:

e EDI eso3a prakse intelektuala pa§uma novérté$ana un aizsardziba,
ka arf zina§anu un tehnologiju parvaldiba. Sis ir biitisks aspekts, jo
lauj viennozimigi identificét nepiecieSamas izmainas;

e Konkrétas tehnologijas TpaSumtiesibu statuss, riski, to mazinasanas
aktivitates;

e EDI =zina8anu komercializacijas vide (iek$gja un argja), lai
nodrodindtu sekmigu jaunuzpémumu veido$anos utml., ki arl
aktivitates §adas vides izveidé/uzturésana;

e  Analizésim TpaSuma tiesibu aizsardzibas praksi (brieduma limeni)
mérka tirgii un planosim atbilstoSus aizsardzibas mehanismus. Seit
izmantosim PwC iekigjos informacijas avotus, ka arl zemak
noraditos informacijas avotus.

Viens no biitiskakajiem komercializacijas strat€gijas izstrades posmiem ir
tirgus analize. Sis posms ir |oti svarigs, jo taja atklajas informacija par tirgus
dzilumu, pieprasijumu, ka ari patérétaja vajadzibam.

Veicot tirgus analizi, PwC to strukturés 3 posmos. Pirmaja no tiem meés
veiksim tehnologijas iesp&jamo darbibas jomu sikaku izpéti, ka ar1 izskatisim
mérka tirgus izvéli. Saja pa$a posma uzsvars tiks likts uz tirgus tendencu
noskaidroganu, tirgus izméra noteik§anu, ka arT geografiska aspekta
batiskumu.
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2.5.

Tirgus analize

Otraja posma tiks izanaliz&tas un aprakstitas patérétaju jeb klientu vajadzibas.
Tiks noskaidrots potencialo klientu profils un tiks veikta segmenta un
pieprasijuma analize.

Trefaja posma tiks izvertéti potencialie EDI izstradatas tehnologijas
konkurenti. Tiks izstradati konkurentu apraksti, kuros tiks iek]auta dazada
veida informacija par konkurentiem. Tapat aprakstot konkurentus tiks vertétas
un analizétas to padreizgjas tehnologijas, ko tie ir izstradajusi, ka ari to
virzibas stratggijas.

Péc sakotngjas iepaziSands ar informaciju, esam nonaku$i pie sakotngjiem
secindjumiem par to, ka tehnologiju biitu iesp&jams realizét tirgu. Sobrid
secinam, ka 3D formu jiitiga auduma tehnologiju butu iesp&ams izmantot
tadas nozarés, ka rehabilitacija, datorspélu izstrade un animacijas filmu un
télu izstrade. Elektronikas un datorzinatnu institita izstradatas tehnologijas
unikalitate atrodama taja, ka tehnologijas izmanto3ana nav piesaistita vienai
konkrétai vietai, nav nepiecieSamas kameras vai specials to iekartojums, lai
nolasitu datus no sensoriem, aprékini var tikt veikti un vizualizacijas var tikt
apskatamas viediericés. Tapat biitiska ir objekta virsmas noteik$ana reallaika.
Sobrid pastav vairaki uzlabojumi, ko biitu nepicciesams veikt — prototips ir
nemitigi jaattista, ir jacenSas padarit audums péc iespgjas elastigaks
nezaudgjot ta unikalas IpaS§ibas u.c. Noveértéjot pasreizéjo tirgu, esam
secinajusi, ka lai veiksmigi tehnologiju realizétu tirgh, to ir nepiecieSams
popularizét un piedavat caur dazadiem kanaliem. Miisdienas loti svarigi biitu
tehnologiju virzit caur speciali izstradatu majaslapu, socialajiem tikliem, ka
arl izveidotiem video rulli§iem par tehnologiju. Tapat meés rekomendétu EDI
piedalities daZadas zinatniskas konferenc€s un izstadeés, popularizgjot ta
izstradato tehnologiju.

2.6.

Komercializacijas
stratégijas izvele

PwC, balstoties uz iepriek$gjas analizes ietvaros ieglito informaciju, veiks un
sniegs padomus nosakot un piedavajot piemérotako komercializacijas
stratégiju. PwC izsvérs dazadus kritérijus, un izstradas vairakus scenarijus
kada veidd potenciali tehnologija varétu tikt komercializ8ta. Veicot
komercializacijas stratégijas izveli, tiks izvértéts ka péc iespgjas veiksmigak
un efektivak var tehnologiju vai jau gatavu produktu realiz&t tirga.

Saja posma PwC veiks riipnieciska ipaduma izmantoSanas tiestbu nodosanas
veidu izvertejumu, kura rezultatd sniegs savas rekomendacijas par
piemérotako. Tapat tiks pamatota izvéle starp ripnieciskd izmantoSanas
tiestbu pieskirSanu citai personai vai jauna komersanta veidoSanu uz
zinatniskas izstradnes bazes.

Komercializacijas stratégijas izvéle izmantosim PwC iek$&u metodologiju —
Capabilities Driven Strategy Selecton. ST metodologija primari balstita uz
EDI iespgjam virzit tehnologiju, nevis tikai to, ko tehnologijas virziSanai
pieprasa tirgus. Sada piceja nodrodina to, ka tiek izstradata realizéjama
stratégija.

2.7.

Komercializacijas
pasakumu plans

PwC veiks komercializacijas plana izstradi saskana un atbilsto§i LIAA
sagatavotajai formai, kur@ biis noraditi konkréti komercializacijas pasakumi,
ka ari to Isteno$anai nepiecieSamais laiks un budzets. BudZeta novertésanai
aktivitatém izmantosim gan ekspertu aptaujas, gan IUB datu bazé pieejamo
informaciju par analogiem iepirkumiem.

Izstradajot un aprakstot komercializacijas pasakumu planu, plana tiks
ieckJautas darbibas, kas atbilst 25.10.2016. MK noteikumos Nr.692
noteiktajam atbalstamajam darbibam, ka arT citas darbibas, kas ieklaujas
komercializacijas stratggija un nepiecieSamas veiksmigai tas realizacijai.
Kopuma komercializacijas pasakumu planu uztversim ka projektu finansu
plana un ienémumu plana sagatavosanai (skat. turpmak).

M@s veiksim izmaksu efektivitates analizi, salidzinot ieguvumus un izmaksas
un aprékinot to attiecibu ar mérki noteikt izmaksu efektivitates indikatora
aprekinu, ko iespgjams izteikt ar investiciju ekonomiskas atdeves raditaju, arl
attiecibu starp izmaksam un iegiitd labuma vienibu, aprékinot izmaksas uz
vienu ieghita labuma vienibu. Izmaksu efektivitates analizei ir bitiski nemt
véra, lai detalizétak izprastu, vai projekts spés dot ekonomisko atdevi un
veicinds Eiropas Savienibas regiondlas politikas mérku sasniegdanu, vai
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projekts spés nodrosinat finanSu ilgtspgju arm pé&c LIAA finans¢juma
sanemsanas.

28. | Finanfuplansun | |zmaksu un ieguvumu ekonomiskd analize ir liela meéra atkariga no
ienemumi akadémiska un administrativa personila sniegtas informacijas par planotajiem
pasakumiem, to resursu ietilpibu un laika grafiku attisttbai un EDI
infrastruktiiras attistibai, ka ari identificét $o projektu realizacijas alternativas.
Izrietoi izmaksu efektivitates analizi katrai alternativai mes planojam veikt

sados so]os:

e Izmaksu efektivitates mérku defingSana;

e  Projekta kopgjo izmaksu novértésana;

e Nemonetiro ieguvumu definéSana un projekta kopgjas ietekmes uz
nemonetdrajiem ieguvumiem izvertésana;

Izmaksu efektivitates raditaja noteikSana;

Raditaju aprekinasana un salidzinasana.
Rezultata identificEsim alternativu ar zemako izmaksu efektivitates attiecibu,
nodroSinot, ka projekta iegulditas invesficijas neparsniedz sagaidamo
socidlekonomisko ieguvumu, finansu ietaupfjumu un projekta péc ta dzives
cikla atliku$as vértibas summu.
Projekta risku analizes ietvaros vispirms veiksim jutiguma analizi (no anglu
val. ‘sensitivity analysis’) ar mérki noskaidrot projekta kritiskos mainigos un
nosakot to ietekmi uz dazadu finanSu raditaju vértibam (pieméram, neto
pasreizéjo vértibu (NPV) vai ieksgjas atdeves koeficientu (IRR)), novértgjot
riska potencialds sekas. Jitiguma analizes posma veiksim $adas darbibas:

e Mainigo noteik8anu (t.i., biitiskakos mainigos un piepémumus, kas
potenciali var ietekm& projekta sasniedzamos rezultatus un
ievieSanu);

e Nosaciti atkarigo mainigo izslégSanu, lai mazinatu potenciali
atkartotu ietekmes apjoma iek]auSanu analiz€ un iegltu péc iespgjas
preciziku atspogulojumu par projekta ievieSanas un rezultatu
izmainam;

e Elastiguma analizi, lai, procentuali izmainot identific€to mainigo
vértibas, izveértétu, ka mainas galvenie finansu un socialekonomiskas
analizes raditaji;

e  Kritisko mainigo izveli;

e Scendriju analizi, izstridajot td dazadus attistibas scenarijus,
pieméram, pesimistisko, visvairak iesp&jamo un optimistisko,
balstoties uz identificéto mainigo iesp&amajam un potenciali
kritisko mainigo paredzamajam vértibam, izvert€jot projekta finansu
un socialekonomiskos raditajus.

2.9. Riska analize Risku analizi attiecigi veiksim kritiskajiem mainigajiem ar noliiku noskaidrot,

ar kadu varbitibu ir iespgjamas kritisko mainigo vértibu izmainas.
Lai izvertétu investiciju efektivitati, més veiksim arT kvalitativo projekta risku
analizi, attiecinot to uz visu projekta dzives ciklu un, galvenokart, vérsot
uzmanibu uz $adiem jautajumiem:
e Kadi aspekti un risku iestdfanas var kavét projekta mérku
sasniegSanu;
e  Kadas ricibas iespé&jas iesp&jamas, lai risks neiestatos;
e  Kaida riciba nepiecieSama, riskam iestajoties.
Sakotngji mes identificEsim ar projektu saistitos riskus. Riski tiks noveértéti,
balstoties uz projekta raksturigajiem faktoriem, ka arT projekta riska Iimeni
ietekméjosiem kritérijiem un péc to svariguma limena.
Izvertejot riskus, kas iespéjami var nelabvéligi ietekmét projekta TstenoSanas
gaitu un kavét rezultatu sasnieganu, analiz€sim $adas risku grupas, ka ari
risku parvaldibas pasdkumus to novér§anai un/vai mazinaSanai:
e FinanSu riski (pieméram, nepietickoS$s budZets projekta mérku
sasniegSanai u.c.);
Tehniskie un tehnologiskie riski;
Institucionalie riski;
Projekta Tsteno$anas riski.
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Sekas

:;s:lﬂ:;:?t: Zemas Vidgjas Augstas
Zema Zems Videjs Videgjs
Vidéja Zems Vidgjs Augsts
Augsta Vidgjs Augsts Augsts

Katra riska Iimenis tiks iedalits trijas pakapés — zems, vidgjs augsts:

e Zems riska ietekmes Iimenis — riska iestd8anas neaizkavés projekta
isteno$anas procesa gaitu un kvalitati;

e  Vidgjs riska ietekmes limenis — riska iesta$anas nebitiski ietekmés
projekta istenoSanas procesa gaitu, tadu riska iestaSanas prasa
papildus darbibu veiksanu;

e  Augsts riska ietekmes limenis — riska iestasanas bitiski aizkavée
projekta TstenoSanas procesa gaitu. Riska iestaSanas prasa papildus
darbibu veik$anu.

Arf katra riska limenis tiks iedalits trijas pakap@s — zems, vidéjs augsts:

e Zems riska ietekmes limenis — riska iesta$anas neaizkavés projekta
isteno$anas procesa gaitu un kvalitati;

e  Vidéjs riska ietekmes limenis — riska iestaSanas nebiitiski ietekmés
projekta IstenoSanas procesa gaitu, tau riska iestdaSanas prasa
papildus darbibu veik$anu;

e  Augsts riska ietekmes limenis — riska iestaSanas butiski aizkavé
projekta istenoSanas procesa gaitu. Riska iestaSanas prasa papildus
darbibu veikSanu.

Iesp&ju robezas kvantific€sim riskus. Ja tas nebus iesp&jams ta, lai rezultats
biitu uzticams, risku vert€jumu atstasim ka visparigus komentarus par risku
parvaldibu projekta realizacija.

Izstradajot komercializacijas stratégiju, PwC izstradas komercializacijas cela
karti jeb ieteicamo planu atbilsto§i projekta budZetam, attiecinamam
izmaksam un atbalstaimajam darbibam. Lai veiksmigi izstradatu

2.10 | Tehnologijas komercializacijas ce]a karti, PwC izskatis un vadisies pgéc MK noteikumiem
attistiSanas un Nr. 692.
komercializé§anas
secigi soli Sis ieteicamais plans, cita starpa, ietvers informaciju par;
e Tris potencialajiem licenciatiem vai investoriem.
e Licenciatu un investoru uzrunasanas un pardosanas aktivitatém.
e Tirgus reakcijas analizi.
3 Nodevumi:
Telmisk.i _ Izstradajot projektu, PwC péc pasifitaja liiguma vismaz vienu reizi nedela
ek?nm.msl(as piedalisies iknedéjas sanaksmes Elektronikas un datorzindatpu institiita telpds,
Sl PSELEESter kura. j informdacij - izpildama darba progresu. Sis iknedélas
sarpptama ums. sm.egs anomiacyu pai 1z.p1 ama dar p % :
stikattos atskaites tiks prezentétas Powerpoint prezentdcijas forma.
PwC sagatavos un nodos tehniski ekonomiskas prieksizpétes nodevumu 8
3.2. | Tehniski nedélu laika péc liguma parakstisanas. Nodevuma tiks iekjauta informacija
ekonomiskas un detalizéts apraksts par Tehniskas specifikacijas 1. punkta apakspunktiem.
pricksizpetes Tehniski ekonomiskdas prieksSizpétes nodevums tiks sagatavots gan latviesu,
nodevums

gan anglu valoda.
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Komercializacijas
stratégijas
starpposma
atskaites

Izstradajot  projektu, PwC péc pasititaja liguma piedalisies sandksmés
Elektronikas un datorzindatpu institita telpas, kurdas sniegs informdaciju par
komercializacijas stratégijas izveides progresu.

34

Komercializacijas
stratégijas
nodevums

PwC sagatavos un nodos komercializacijas stratégijas nodevumu § nedélu
laikd péc liguma parakstisanas, bet ne vélak ka lidz 2018. gada 15. janvarim.
Nodevuma tiks iekjauta informacija un detalizéts apraksts par Tehniskds
specifikacijas 2. punkta apakipunktiem. Tehniski ekonomiskas prieksizpétes
nodevums tiks sagatavots gan latviesu, gan anglu valoda.

35

Komercializacijas
pasakumu plans

PwC sagatavos un nodos komercializacijas pasakumu planu 12 nedeélu laika
péc liguma parakstiSanas, bet ne vélak ka lidz 2018. gada 15. janvarim.
Nodevuma tiks ieklauta informdcija un detalizéts apraksts atbilstosi Tehniskas
specifikacijas 2.7 apakspunktam un Nolikuma 7. pielikumam.

3.6

Nodevumu
saskanoSana

Gadijuma, ja tiks sanemti aizradijumi no Latvijas investiciju un atiistibas
agentiras par nodevumos atrastam nepilntham, PwC sniegs atbalstu
nodevuma saskano$ana ar LIAA. Apzinamies, ka darba rezultdti tiks uzskatiti
par pienemtiem tikai péc LIAA apstiprinajuma sanemsanas.

Pasuititajs

Elektronikas un datorzinatnu institiita

direktore:

Izpillzpilditajs

PricewaterhouseCoopers SIA direktore:

N

/L. Tentere/ /Baiba Apine/

Z.V.
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2.pielikums

Finansu piedavajums

2.dala ,,Tehniski ekonomiskas priekSizpétes veik§ana un komercializacijas stratégijas
izstrade projekta ,,3D formu jutigs audums” (Projekta Nr. KC-PI-2017/25) ietvaros””,
CPV kods: 73300000-5 ,,Pétniecibas un izstrades plano$ana un izpilde”.

Pakalpojuma cena EUR bez PVN

Tehniski ekonomiskas priek§izpétes veik$ana un
komercializacijas stratégijas izstrade projekta ,,3D 9 900,00
s audums” ietvaros

formu

Pasiifitajs Izpillzpilditajs

Elektronikas un datorzinatpu institiita PricewaterhouseCoopers SIA direktore:

direktore:

// -
%‘W@M T
<147, /1.Tentere/ M /Baiba Apine/
T Zz.V.

Z.V.
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