LIGUMS
Pasititaja Liguma Nr.1.3.-25/13-18

Tehniski ekonomiskas priek3izpétes veik$ana un komercializacijas stratégijas izstrade
projekta ,,Dinamiska zemes lietoSanas parraudziba™ (Projekta Nr. KC-PI-2017/95) ietvaros,
Iepirkuma ID Nr.EDI 2018/8

Riga 2018.gada 9.maija

Valsts zinatniskais institiits — atvasinita publiska persona ,,Elektronikas un
datorzinatnu institats”, juridiska adrese Dzérbenes iela 14, Riga, LV-1006, ta direktores
p.i. / zinatniska direktora Modra Greitana persona, kur§ rikojas saskana ar Elektronikas un
datorzinatnu institiita 2015.g. 5.maija rikojumu Nr.1.1.2.-1/93-VIAA/015, turpmak—
Pasiititajs, no vienas puses, un Arnis Kadakovskis, saimnieciskias darbibas veicgjs, reg.
nr.02018111008, juridiska adrese Avotu iela 22-7, Riga, LV-1011, turpmak — Piegadatajs.
un abi kopa saukti — Puses, katrs atseviski — Puse, savstarpéji vienojoties, bez maldibas,
viltus un spaidiem, pamatojoties uz Publisko iepirkumu likuma 9.panta kartiba organizeta
iepirkuma ,,Tehniski ekonomiskas prieksizpetes veikSana un komercializacijas stratégijas
izstrade projektu ,,Dinamiska zemes lieto$anas parraudziba” (Projekta Nr. KC-PI1-2017/95
ietvaros (Iepirkuma ID Nr.EDI 2018/8), turpmak — Iepirkums, rezultatiem un Piegadataja
piedavajumu lepirkuma, noslédz $adu ligumu, turpmak — Ligums:

1.  Liguma priekSmets un izpildes termini

1.1. Pasutitajs uzdod un Piegadatajs apnemas piegadat Pasiititajam Tehniski ekonomiskas
priekSizpétes veikSanu un komercializacijas strat€gijas izstradi (turpmak — Pakalpojums)
Eiropas Regionalas attistibas fonda lidzfinansétajiem projektam ,.Dinamiska zemes
lietosanas parraudziba” (Projekta Nr. KC-PI-2017/95), atbilstosi tehniskajai
specifikacijai, kas pievienota Liguma l.pielikuma, un finansu piedavajumam, kas
pievienots Liguma 2.pielikuma, saskana ar Piegadataja piedavajumu Iepirkumam.

1.2. Liguma 1.1.punkta minétie pielikumi ir td neatnemamas sastavdalas.

1.3. Ligums stajas speka ar ta parakstiSanas bridi, un Piegadatajs Pakalpojuma piegadi veic
no iepirkumu Ifiguma parakstiSanas dienas 1idz ne vélak ka lidz 2018.gada 15.julijam.

2.  Ligumcena un tas samaksas kartiba

2.1. Ligumcena saskana ar Piegadataja finan$u piedavajumu lepirkuma ir EUR 9600,00
(devini titkstosi sesi simti euro, 00 centi) bez pievienotas vértibas nodokla. Piegadatajs
nav pievienotas vertibas nodokla maksatajs.

2.2. Maksajumi tiek veikti $ados terminos un kartiba:

2.2.1. 30 % no Liguma summas, kas sastada EUR 2880,00 (divi tikstosi astoni
simti astondesmit euro, 00 centi) Pastlitajs samaksd Piegadatajam péc
tehniski ekonomiskas priekSizpétes nodevuma pienemsanas un nodo$anas
Pasttitajam, tehniskaja piedavajuma noraditajos terminos un saskana ar
Piegadataja izrakstitu rékinu ne v&lak ka 5 (piecu) darba dienu laika no
pienemsanas-nodoSanas akta parakstiSanas un rékina sanemsanas briza,
parskaitot to uz Piegadataja noradito bankas kontu.
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2.2.2. 30 % no Liguma summas, kas sastada EUR 2880,00 (divi tikstosi astoni simti
astondesmit euro, 00 centi) Pasititajs samaksa Piegadatajam péc
komercializacijas  stratégijas nodevuma pienemsanas un nodo$anas
Pasttitajam, tehniskaja piedavajuma noraditajos terminos un saskana ar
Piegadataja izrakstitu r&kinu ne velak ka 5 (piecu) darba dienu laikda no
pienemsanas-nodoSanas akta parakstiS$anas un rékina sanems$anas briza,
parskaitot to uz Piegadataja noradito bankas kontu.

2.2.3. atlikusos 40 % no Liguma summas, kas kopa sastada EUR 3840,00 (ris
tikstosi astoni simti Cetrdesmit euro, 00 centi) ), Pasititdjs samaksa
Piegadatdjam 10 (desmit) darba dienu laikd p&c Latvijas investiciju un
attistibas agentiiras apstiprinajuma sanemsanas un abpuséja Gala Pakalpojuma
nodosanas — pienemsanas akta parakstiSanas, parskaitot uz Piegadataja
noradito bankas kontu 10 (desmit) darba dienu laika atbilstosi Piegadataja
izrakstitajam rékinam.

Par apmaksas dienu tiek uzskatita diena, kad ir veikta naudas izmaksa no Pasutitaja
bankas konta uz Piegadataja Pakalpojuma rékina noradito kontu. Ka apmaksas fakta
apliecindjums tiek izmantots bankas maksajuma uzdevums.

Piegadatajs, sagatavojot Pakalpojuma rékinu un Pakalpojuma nodo$anas — pienems$anas
aktu, taja ieklauj informaciju ar projekta pilnu nosaukumu un numuru. Ja Piegadatajs nav
ieklavis Saja Liguma punktd noteikto informaciju Pakalpojuma rékina un Pakalpojuma
nodoSanas — pienemSanas akta, Pasttitajam ir tiesibas prasit Piegadatajam veikt
atbilsto$as korekcijas Pakalpojuma rékina un Pakalpojuma nodo3anas — pienemsanas akta
un nemaksat noradito summu Iidz bridim, kad Piegadatajs novérsis konstatétas
nepilnibas.

3. Liguma izpildes kartiba un termini

Pakalpojuma sniegSanas nosacijumi ir atrunati Tehniskaja specifikacija.
Saskana ar tehniskaja specifikacija noteikto, Piegadatajs nodro$ina savlaicigu un
kvalitativu Pakalpojuma nodoSanu Liguma 1.3.apakSpunkta noraditaja termina.
Pakalpojuma nodoSanas vieta ir Dzgrbenes iela 14, Riga, LV-1006, Elektronikas un
datorzinatnu institiits. Pakalpojuma nodoSana ir klat kompetents Piegadataja parstavis
jautajumos par Pakalpojuma atbilstibu tehniskajai specifikacijai.
Vienlaicigi ar Pakalpojuma nodoSanu Piegadatdjs nodod Pasttitdjam parakstitu
Pakalpojuma rékinu un Pakalpojuma nodo$anas — pienemsanas aktu.
Par Pakalpojuma sanemsanas dienu tiek uzskatita diena, kad Pasiititaja parstavis ir
parakstijis Pakalpojuma rékinu, bet par Pakalpojuma nodoSanas dienu tiek uzskatita
diena, kad Piegadatajs nodod Liguma noteikumiem atbilsto$u Pakalpojumu un Lidz&ju
parstavji paraksta attiecigu Pakalpojuma nodoSanas — pienems$anas aktu, kas kltst par
Liguma neatnemamu sastavdalu.
Ja Piegadatajs piegada Liguma noteikumiem neatbilstosu vai nekvalitativu Pakalpojumu,
Pastititajam ir tiesibas Pakalpojumu nepienemt un vienpusgji atkapties no Liguma
izpildes, par Liguma vienpuséju izbeigSanu rakstiski pazinojot Piegadatajam 10 (desmit)
darba dienas ieprieks.
Lai nodro$inatu Liguma izpildi, Puses nozimé savus parstavjus, kuru pienakums ir
koordinét Liguma izpildi un nodro$inat savlaicigu informacijas apmainu:

3.7.1. Pasititaja kontaktpersona ir Ints Mednieks, talr.. +371 67558112, e-pasts:

ints.mednieks@edi.lv;
3.7.2. Piegadataja kontaktpersona ir Arnis Kadakovskis, talr.: +371 29443533, e-pasts:
2



r-\__f&

4.1.

4.2.

4.3.

4.4.

1.

5.2.

D.3.

5.4.

5.3.

6.1.

6.2.

arnisk(@gmail.com.

4.  PuSu pienakumi un tiesibas
Piegadataja pienakumi:
4.1.1. nodroSinat Pakalpojuma piegadi atbilstosi Liguma noteikumiem un Iepirkuma
iesniegtajam piedavajumam;
4.1.2. nodroSinat Pakalpojuma trikumu novérSanu atbilsto$i Liguma noteikumiem.
Piegadataja tiesibas:
4.2.1. sanemt samaksu par piegadato Pakalpojumu atbilsto$i Liguma noteikumiem.
Pasiititdja pienakumi:
4.3.1. savlaicigi veikt maksajumu atbilstos$i Liguma noteikumiem;
4.3.2. parbaudit sanemto Pakalpojumu un pienemt atbilsto$i Liguma noteikumiem.
Pasiititaja tiesibas:
4.4.1. sanemt Pakalpojumu Liguma noteiktaja termina;
4.4.2. sanemt kvalitativu Liguma noteikumiem atbilstosu Pakalpojumu;
4.4.3. pieprasit Piegadatajam novérst pakalpojuma trikumus atbilstosi Liguma
noteikumiem.

5.  Ligumslédzéju atbildiba un risks
Puses normativajos aktos un Liguma noteiktaja kartiba ir savstarpgji atbildigas par otrai
Pusei nodarttajiem zaud@umiem, ja tie radusies vienas Puses vai tas darbinieku, ka arT §Ts
Puses Liguma izpild€ iesaistito treSo personu prettiesiskas darbibas vai bezdarbibas, ka
ar aiz rupjas neuzmanibas un launa noliika izdarito darbibu vai nolaidibas rezultata.
Ja Piegadatajs nenodod Pakalpojumu Liguma noraditaja termina, Pasutitajs ir tiesigs
vienpuségji izbeigt noslégto Ligumu un pieprasit maksat Pasititajam par katru nokavéto
dienu nokavgjuma procentus 0,5% apmeéra no noslégta Liguma summas, bet ne vairak ka
10% no noslégta Liguma summas..
Liguma 5.2.apakSpunkta paredzEtas sankcijas neatbrivo Piegadataju no ligumsaistibu
izpildes.
Ja nokavéjuma nauda sasniedz 10% no noslégta Liguma summas, Pasttitajs ir tiesigs
vienpuséji izbeigt noslégto Ligumu.
Par Liguma 2.3.apakSpunkta noteikto maksajumu terminu parsnieg$anu Pasiititajs maksa
Piegadatajam nokavéjuma procentus 0.5% (piecas desmitdalas procenta) apméra no laika
nesamaksatas summas par katru nokavéto kalendaro dienu, bet kopa ne vairak ka 10%
(desmit procentu) no laika nesamaksatas summas.

6. Konfidencialitate

Visa un jebkada informacija, ko Pastititajs sniedz Liguma izpildes laika vai ari ta atklajas,
pildot darba pienakumus, un Liguma izpildes rezultati, ka arT jebkura §is informacijas
dala, tai skaita, bet ne tikai informacija par Pasititaja darbibu, finan$u stavokli,
tehnologijam, tai skaita rakstiska, mutiska, datu forma uzglabata, audio — vizuala un
jebkura cita veida uzglabata informacija, ka art informacija par 3a Liguma izpildi, tiek
uzskatita par konfidencialu.

Piegadatajam nav tiesibu izpaust informaciju, kas §a darba izpildes laika gilita no
Pasutitaja, treSajam personam bez Pasititdja rakstiskas piekriSanas sanemS$anas.



Piegadatajam ar vislielako riipibu un uzmanibu ir jartipgjas par informacijas drosibu un
aizsardzibu.
6.3. Piegadataja pienakums ir nodrosinat, ka ta amatpersonas, darbinieki, konsultanti un citas
atbilstoSas personas, kuras izmantos Pasiititdgja konfidencialo informaciju, sanems un
izmantos to vienigi Liguma izpildes nodro$inasanai un tikai nepiecieSamaja apjoma.
Pasiititaja informacijas izpauSana netiks uzskatita par Liguma noteikumu parkapumu tikai
un vienigi $ados gadijumos:
6.4.1. informacija tiek izpausta p&c tam, kad ta kluvusi publiski zinama vai pieejama
neatkarigi no Pusém;
6.4.2. informacija tiek izpausta tiesibu aktos noteiktajos gadijumos, apjoma un kartiba.
Liguma 6.sadalas noteikumi ir spéka uz neierobeZotu laiku.

6.4

6.5

.

7.  Neparvarama vara

Puses tiek atbrivotas no atbildibas par Liguma pilnigu vai daléju neizpildi, ja $ada
neizpilde radusies neparvaramas varas vai arkart€ja rakstura apstaklu rezultata, kuru
darbiba sakusies péc Liguma noslégsanas un kurus nevargja iepriek§ ne paredzét, ne
noverst. Pie neparvaramas varas vai arkart&ja rakstura apstakliem pieskaitami: stihiskas
nelaimes, avarijas, katastrofas, epidémijas, kara darbiba, streiki, ieks€jie nemieri u.c., kas
padara Pusei savu no 82 Liguma izrieto$o saistibu izpildi par neiespgjamu.
Puses nespgja pildit kadu no savam saistibam saskana ar Ligumu netiks uzskatita par
atkapSanos no Liguma vai saistibu nepildisanu, ja Puse, kuru ietekmé&jis neparvaramas
varas notikums, ir veikusi visus pamatotos piesardzibas pasakumus, veltjusi
nepiecieSamo uzmanibu un spérusi pamatotos alternativos solus, lai izpilditu Liguma
noteikumus, un ir informgjusi otru Pusi péc iespgjas atrak par $ada notikuma iestasanos,
zinojumam pievienojot kompetentas iestades izsniegtu izzinu, kura satur minéto apstaklu
apstiprinajumu un raksturojumu.

7.3. Jebkur§ periods, kura Pusei saskana ar Ligumu ir javeic kada darbiba vai uzdevums, ir
pagarinams par periodu, kas pielidzinams laikam, kurd Puse nespéja veikt $adu darbibu
neparvaramas varas ietekme.

7.4. Ja neparvaramas varas apstaklu dél Pakalpojuma piegade aizkavgjas vairak ka par 45
(Cetrdesmit piecam) dienam, Pasititajs ir tiesigs vienpusgji atkapties no Liguma.
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8.  Liguma darbibas termins, ta groziSanas un izbeigSanas kartiba
Ligums stajas speka no ta parakstiS8anas briza un ir spéka lidz Pu$u saistibu pilnigai
izpildei.
Liguma darbiba var tikt partraukta Liguma noteiktaja kartiba, par Liguma partrauk3anu

8.1

8.2

.

nosiitot rakstveida pazinojumu otrai Pusei ierakstita stfjuma.

Liguma ir pielaujami tikai nebatiski grozijumi. Ligumu var papildinat, grozit vai
pirmstermina izbeigt, Pusém savstarpgji vienojoties. Jebkuras izmainas stasies speka tikai
tad, kad tas tiks noformétas rakstiski ka pielikums Ligumam, un tas parakstis abas
ligumslédzejas Puses. Liguma pielikums ir neatpemama Liguma sastavdala. Ja
normativajos aktos noteiktais regul@jums groza, izslédz vai papildina Liguma noteikto
regulgjumu, tad normativais regul&jums ir Pusém saisto$s ari bez vienosanas pie Liguma

8.3

parakstiSanas.
8.4. Piegadatajam ir tiesibas vienpusgji atkapties no Liguma, ja Pasiititajs atkartoti neveic
apmaksu saskana ar L.iguma noteikumiem.



8.5. Citos gadijumos Ligumu var izbeigt vienpus€ji tikai gadijumos, kas tie$i paredzéti
Latvijas Republikas normativajos aktos.

8.6. Jebkura Liguma izbeigSanas gadijuma Puses apnemas izpildit visas saistibas, kas radusas
lidz Liguma izbeig$anas bridim.

9.  Stridu izskatiSanas kartiba

9.1. Visus stridus, kas izriet vai rodas saistiba ar Liguma izpildi vai ta interpretaciju, Puses
apnemas risinat parrunu cela un pieméro stridu risinaSana Latvijas Republikas
normativajos aktos noteikto regul&jumu.

9.2. Ja viena Puse parkapusi kadu no Liguma noteikumiem, otrai Pusei ir tiesibas pieteikt
rakstveida pretenziju, kurd noradits parkdpuma raksturs un attiecigais Liguma punkts
(apak$punkts), kuru Puse uzskata par parkaptu.

9.3. Gadijuma, ja Puses neatrisinas stridus parrunu cela 20 (divdesmit) dienu laika péc tam,
kad viena no Pusém sanémusi otras Puses rakstisku pretenziju un pieprasijumu risinat
stridu parrunu cela, strids risinams Latvijas Republikas tiesa saskana ar Latvijas
Republikas normativajos aktos noteikto regulgjumu.

10. Citi noteikumi
10.1. Liguma izpildes laika Puses vadas péc Civillikuma normam par pakalpojuma ligumu.
Jautdjumus, kas Liguma nav atrunati, L1dz&ji risina atbilstosi Latvijas Republika speka
eso$ajiem normativajiem aktiem.
10.2. Ja spéku zaudes kads no Liguma nosacijumiem, tas neietekmés parcjo nosactjumu speka
esamibu.
10.3. Puses apnemas 10 (desmit) darba dienu laika rakstiski pazinot otrai Pusei par rekvizitu
un kontaktpersonu mainu. Sada gadijuma atseviski Liguma grozijumi netiek gatavoti.
10.4. Ligums ir sastadits latvie$u valoda uz 19 (devinpadsmitt) lapam 2 (divos) eksemplaros
ar vienadu juridisku speku, no kuriem viens eksemplars glabajas pie Pasititaja un viens
eksemplars pie Piegadataja.

10.5. Ka neatnemamas Liguma sastavdalas ir pievienoti pielikumi: 1.pielikums ,, Tehniska
specifikacija” uz 13 (trispadsmit ) lapam; 2.pielikums ,,FinanSu piedavajums” uz 1
(vienas) lapas.

11. PuSu rekviziti un paraksti

Pasutitajs Izpilditajs
Elektronikas un datorzinatnu institiits Arnis Kadakovskis reg.nr. 02018111008
Adrese: Dzérbenes iela 14, Riga, LV-1006 Adrese: Avotu iela 22-7, Riga, LV1011
Reg.Nr.90002135242 Reg.Nr. reg.nr. 02018111008
PVN maks.reg.Nr.LV90002135242 PVN maks.reg.Nr.
. Banka: AS "SEB banka" Banka: AS Swedbank

Konts: LV49UNLA0055000568704 Konts: LV60HABA0551002645873
Kods: UNLALV2X Kods: HABALV22

Arnis Kadakovskis

/A Kadakovskis/
Z.V.



09.05.2018. Liguma 1. pielikums

(Pasatitaja Liguma identifikacijas Nr. 1.3.-25/13-18)

TEHNISKAIS PIEDAVAJUMS

Iepirkums ,,Tehniski ekonomiskas

prieksizpétes

veikSana wun komercializacijas

stratégijas izstrade projekta ,,Dinamiska zemes lietoSanas parraudziba” (Projekta Nr.
KC-PI-2017/95) ietvaros, iepirkuma identifikacijas Nr. EDI 2018/8, CPV kods:
73300000-5 ,,P&tniecibas un izstrades plano$ana un izpilde”.

Nr.

Nosaukums
p.k.

Tehniskais piedavajums

Tehniski ekonomiskas priekSizpétes (TEP)

1. e
veiksSana:

Tehniski ekonomiskas prieksizpétes (TEP)
Tehnologijas aprakstu un tas izmantoSanas
sadalu Pretendents sagatavo kopa ar Pasiititaja
personalu, un tai ir jaietver:

1.1.

.|Tehnologijas apraksts un tas izmanto$ana:

Tehnologijas apraksts, noradot tas darbibas
galvenos principus un piemitosas TpaSibas.
Jaapraksta probléma, kuru risina piedavata

tehnologija, t.i., kads ir tehnologijas sniegtais
labums un tas mérkis.

Labs tehnologijas butibas, ieguvumu, prieksrocibu un
darbibas efektivitates apliecinajumu apraksts ir labs
pamats uz klientu komunikaciju vérstai tirgu izpétei.

Jasniedz pamatojums, ka tehnologija darbojas un ar
to ir iesp€jams sasniegt rezultatus (jasniedz
informacija par lidz $im veiktajiem testiem un
aprékiniem un iegiitajiem datiem, kas pamato
tehnologijas pielietojumu un rezultatus).

Zinatniski ietilpigu, specifisku produktu vai pakalpojumu
virzisana ir svarigi efektivi komunicét sava produkta
bitibu, pievienoto vértibu un prieksrocibas. Zinatniskas
publikacijas ir augstvertigs instruments, tacu to fokuss
parasti ir loti Saurs, un biezi vien dzilaks par
nepiecieSamo  tehnologijas lietotajiem. Tadé] b2b
(business to business) pardo$ana médz izmantot t.s.
white paper tipa dokumentus. To pamatmérkis ir tehniski
sarezgita procesa, produkta skaidrojums autoram
labveliga gaisma, autora kompetences demonstrésana un
uzticamibas celSana. So var uzskatit par autoritativu
marketinga materialu. Rekomendgju izstradat vismaz
sakotngjo versiju $adam dokumentam nekav&joties. Sads
dokuments atvieglos sazinu ar potencialiem klientiem
arpus Latvijas, laus iegiit vértéjumu no ekspertiem, kas ir
arpus musu tie$a kontaktu un uzticibas loka.

Zinatniskas publikacijas, ja ir pieejamas, protams, ir
noderigas, lai pamatotu biitiskakos  whitepaper

apgalvojumus.




Janorada avoti, uz kadiem publicétiem vai
patentétiem  rezultatiem  balstas  piedavata
tehnologija

Sagaidam, ka EDI sniegs informaciju par savu ka ari citu
pusu publikacijam, kas, jusuprat, pamatotu apgalvojumus
par svarigakajam tehnologijas Tpasibam. ST informacija
biis svariga apzinot arT Intelektuala Ipasuma (IT) tiesibu
statusu. ‘

Janovérté kada attistibas stadija atrodas tehnologija
un janorada turpmak veicamie un nepiecieSamie
pasakumi, lai parliecinatos par tehnologijas
darbibu un tilaku tehnologijas komercializaciju.
Janorada Iidz kadai pakapei planots tehnologiju
attistit $1 projekta ietvaros un kadi varétu bt
tehnologijas talaki attistibas virzieni (tehnologijas
nakotnes potencials).

Novértgjot tehnologijas attistibas ITmeni, lietosim plasi
izmantoto OECD Frascati rokasgramatas piedavato

tehnologiju  attisttbas  limenu  klasifikaciju ~ un
terminologiju.
Kopa ar EDI komandu apzinasim potencialos

tehnologijas attistibas virzienus gan domajot ka to attistit
nozaru, risinamo problému griezuma, gan tehnologisko
risinajumu konteksta. Nodevuma dokumenta ieklausim
prioritaros virzienus, kritérijus to izvéle.

Jaidentifice riski un tehnologiskie izaicinajumi, kas
saistiti ar tehnologijas attistiSanu lidz tadai pakapei,
lai to varétu ieviest tirgi.

Sagaidam, ka tehnologiskos izaicinajumus, kas saistas ar
tehnologijas attisttbas nakamajiem soliem (prototipu
parprogrammeéSana uz darba, visdrizak paralelizetu
programmkodu) vislabak spes novertét EDI komandas
dalibnieki. Tehnologisko risku aplése, protams, ir
pakartota tam, kads komercializacijas veids tiek izvelets.

Jaizvérté tehnologijas vajas puses un ar (as
pielietosanu saistitas problémas un ierobezojumi.

lesaku vismaz dalu no jau zinamajam tehnologijas
vajajam pusém, kuras nezinam ka atrisinat, uzreiz ir
ieklaut White paper dokumenta. Godigaka komunikacija
ar  klientiem/ekspertiem  padara  procesu  atraku,
efektivaku. Atrak nonaksim lidz tiem
pielietojumiem/klientiem, kuriem attiecigas problémas
nav kritiskas. Bez tam, pastav iesp&ja gut argjo ekspertu
viedokli, ka risinat kadu tehnologijas problému.




Tiks aprakstiti  Sobrid pastavoSie analogie
risindjumi un sniegts izstradatas tehnologijas
funkcionalitates un citu raksturojoSo raditaju

salidzinagjums ar analogiem, pamatojot jaunas
tehnologijas prieksrocibas (pieméram, efektivitate,
lietoSanas prieksrocibas, zemakas razoSanas vai
ekspluatacijas izmaksas, savietojamiba ar citam
tehnologijam, ietekme uz vidi, energijas patérins,
drosiba u.c.).

Kopa ar EDI komandu veiksim tehnologijas pastavoso
analogu apzinasanu. SaltdzinoSo parametru izveidi, un ja,
iespg€jams, salidzinoso testésanu. Ka sakotngjos analogus
iesakam apskatit geomatikas nozaré popularakos attélu
klastergsanas rikus (K-means, ISODATA), Kkuri ir
pieejami gan slégta gan atvérta koda GIS programmatiira
(piem. QGIS, ESRI, ENVI, SAGA). lesp&ju robezas,
iesakam EDI komandai apskatit citus, mazak popularus,
tadu specializétakus algoritmus, jo seviski tadus, ko
izmanto Tpasi liela apjoma geotelpisko datu apstradataji
(lielaku valstu dienesti, starptautiskas geomatikas
kompanijas) vai arT tadus, kas ir demonstrgjusi butiski
labakus rezultatus pieejamaja literatiira.

Paraléli desktop riku, to spraudnu un popularo biblioteku
apskatam, izpétisim tehnologiskas plusmas liela méroga
LULC (land use, land cover) projektos — piem&ram ESA
Corine LULC projekta vai Merilendas universitates
zemes lietojumu KklasificeSanas projektos, piemé&ram
Global Forest Watch.

EDI piedavata tehnologija un darba pliisma liela méra
risina tos pasus uzdevumus, ko arT vaditas klasifikacijas
metodes, lai arT savadaka un labaka, efektivaka veida.
Tadel biotu noderfgs salidzinagjums ar  vaditas
klasifikacijas algoritmiem, ja ne kvantitativs, tad vismaz
kvalitativs/konceptuals.

Izvéloties salidzinoSos kritérijus, jaizzina tehnologijas
lietotaju viedoklis.

Nemot véra milzigo dzilo maSinmaciSanas metozu
popularitati, gala nodevuma iesakdm vismaz rindkopu
veltit skaidrojumam, kada veida t.s. dzilas (piem. neironu
tiklu) bazetas metodes konkurg/nekonkurg vai varbit ir
komplementaras risinot zemes lietojuma parraudzibas
uzdevumus.

Attiectba uz tehnologijas pielietosanas
daudzveidibu janovérte, vai ta pielietojuma zina ir
specifiska un vérsta uz kadu Sauru pakalpojumu vai
produktu nisu vai gluzi pret&ji — plasi pielietojama.

Tehnologijas kodols ir ar loti plasu pielietojumu gan
multispektralo geotelpisko attélu apstradé, gan arpus ta.
Taja pat laika tikai péc padzilinatas validacijas
specifiskas tirgus niSas blis zindms nepiecieSsamo
pielagojumu un tehnologisko papildinajumu apjoms un
veids.

Pielietojumu daudzveidibas novértésanai izmantosim gan
sekundaro avotu izpéti, gan potencialo klientu un nozares
ekspertu intervijas.

Japamato, ka tehnologija ir tehniski savienojama ar
saistitajam tehnologijam, un to ir iesp&jams patérét
pie eso$as tirgus situacijas (tirgus tehniski ir
piemérots tehnologijas ieviesanai, batiski Skersli
nepastav).

Geotelpisko datu apstrades joma, liela méra pateicoties
Open Geospatial Consortium, ka arT aktivai atverta koda
programmatiras izstradataju kopienai popularako datnu,
web servisu protokoli ir vai nu atverti standarti, vai
vismaz pietiekami labi dokument&ti un/vai popularas
programmésanas valodas tiem ir pieejamas bibliotekas.




Jasniedz pamatojums, ka tehnologija var radit
vértibu un prieksrocibas tehnologijas izmantotajam
(patérétajam, razotajam vai citiem sadarbibas
partneriem) un ka tirgl ir pieprasijums péc Sada
veida tehnologijas, ka arT tehnologijai piemit

Kopa ar EDI stradasim pie ta, lai veiktu un dokumentétu
nelielu tehnologijas validacijas pilotprojektu risinot
reilus uzdevumus klientu organizicijas. Sada veida
varésim pamatot tehnologijas lietderibu un konkurétspgju
esoSos pielietojumos.

Kopa ar EDI komandu stradasim pie ta, lai raditu vismaz
vienu izvérstu lietotaju stastu, kas no lietotaja
perspektivas pastasta par tehnologijas ievieSanu,
ieguvumiem. Svarigi ir izzinat ieguvumus dazados

konkuretspgjas  priekSrocibas, salidzinot ar listotsi iaciias [i : = iy

pastavosajam tehnologijam. ietota]a Dganizacljas Menos, Jo Sevisylno vadibas.
Taja pat laika, nemsim véra, ka konkuretspgja pret kadas
konkrétas organizacijas esoSajam metodém nav
pietickams apliecinajums konkurétspgjai globali. Tadél
visnoderigakie pilotprojekti biitu organizacijas, kuras jau
izmanto pasaules ITmeni modernas geomatikas metodes.

Tehniski ekonomiskas prieksizpetes (TEP)

1.2. |ekonomiskas dalas aprakstu un tas

izmantoSanas sadalu sagatavo Pretendents, un
tai ir jaietver:

1.2.1.

Tirgus:

Japamato  tehnologijas  sasaiste ar  tirgus
pieprasTjumu, proti, kads varétu but tehnologijas
pielietojums un kadu pakalpojumu
snieg$ana/produktu razosana tehnologija varétu tikt
izmantota.

Balstoties uz nolikuma sniegto tehnologijas aprakstu,
redzam, ka tehnologija ir izmantojama talizpétes (gan
satelitu, gan aero un bezpilota lidaparatu) attélu analize.
Janem véra, ka §1 talizpétes attélu apstrades nozarg ir
piesatinats komercialo programmproduktu tirgus ka ari
loti aktiva  brivpieejas koda komiina  ar
konkurétspgjtgiem risinajumiem.

Taja pat laika nozaré varétu notikt izmainas lidz ar
butiski lielaku talizpétes datu pieejamibu (gan satelti,
gan bezpilota lidaparatu dati). Datu apjoma pieceaugums
varétu mainit datu apstrades un analizes darba plismas
tas novirzot tuvak kompanijam, kas datus iegist, uzkraj
un/vai specializ€jas to apstradé. Tadgjadi mainot
situaciju programmproduktu tirga.

Ta, piem&ram, viens no lielakajiem privatajiem satelitu
operatoriem PlanetLabs Sobrid operé virs 175 satelitu,
razo 300m km?2 satelitdatu diena ar izskirtspgju 3-5 metri
un parlidojuma intervalu vidgji 1 diena.

Sadas izmainas radis potencialu jaunu talizpétes datos
balstttu pakalpojumu attistibai. Labi apzinoties EDI
tehnologijas prieksrocibas, var ieklauties $o jauno
pakalpojumu vértibas kedes. lekarot jaunus tirgus ir
vieglak neka izkonkur€t esoSos spéletajus stagntjosos
tirgos.

Jaidentifice  potencialie  tehnologijas  (vai
produkta/pakalpojuma, ar ko saistita izstradata
tehnologija) patérétaji un janoverté attieciga tirgus
pieprasijums. Jaapraksta, vai tirgus apgiSana
saistima ar market pull vai technology push
stratégiju.

Apzinasim potencialos tehnologijas patérétaju grupas,
klasterizésim tas péc pazimju lidzibas un klasificésim
atbilsto$i nepiecieSsamajam analizes veidam.

lepazistoties dzilak ar tehnologiju, kopa ar EDI
izveértésim vai tehnologijas sniegtie uzlabojumi lauj radit
nozimigus jaunus telpisko datu analitikas produktus. Jo
seviSski nemot butisko zemes noverosanas satelitu skaita
planoto pieaugumu tuvikaja nakotng.

Ir loti batiski, jau $aja tehnologijas attistibas posma veikt
intensivu sazinu, planot pilotprojektus ar potencialajiem
pasutitajiem.




Jasniedz informacija par nozari kopuma, tirgus
lielumu un struktiiru.
Nosakot potenciala tirgus apméru, janem veéra ne
tikai specifiskas prasibas un regulgjums nozaré€, bet
arm socialekonomiskie un geografiskie apstakli
(pieméram, klimats var ietekmét tehnologijas
pielietojumu  atseviskos  regionos), tadgjadi
aprékiniem izmantojot datus par tadiem tirgiem,
kuru apgiiSana ir reala.

Sniegsim parskatu par zemes novérosanas (Earth
observation) tirgu balstoties uz publiski pieejamajiem
sekundarajiem avotiem. [llustrésim vértibu kédi EO
nozaré, ipaSu vertibu pievérSot satelitdatu apstrades
posmam. :
Analizésim konkurences intensitati dazados vértibu
kédes posmu ietvaros un no ta izrietoSajam attiecibam un
kaulésanas varas balansu starp vértibu kédes posmiem.
Kaulgsanas varas balanss ir galvenais raditajs tam, cik
lielu tehnologijas ekonomisko vértibu varés iegit tas
turétaji pretstata citiem tirgus dalibniekiem.

Piemin&sim arT tirgus, kuri dazadu iemeslu péc ir slégti
vai griiti pieejami (piem&ram, militara talizpete).

Javeic mérka tirgus analize, cita starpa noradot, vai
mérka tirgus ir jauns tirgus, augo$s tirgus vai
pilniba izveidojies tirgus ar stabiliem dalibniekiem,
jaizverté tirgus pieejamiba (jo tirgus pieejamiba ir
zemaka, jo marketinga izmaksas bus augstakas.
Jabut apskatitam tirgus tendencém (tai skaita
pastavo$as un jaunas un attistibas stadija esosas
tehnologijas), tirgus pieejamibai un konkurencei.

Apskatisim un analizésim galvénas tendences satelitu
EO tirgos. Tapat apskatisim tendences citas EO
apak$nozarés — pilotgjamo un bezpilota platformu
pielietojumos.

EDI tehnologijas pielietojums atrodas divas strauji
augo$as nozarés — EO un masmmacisanas. EO datu
daudzums, spektralo kanalu skaits, telpiska un temporala
izSkirtsp&ja pedgjos 2 gados ir strauji pieaugusi. Gan
pateicoties publiskam investicijam piem@ram,
Copernicus programmas Sentinel EO satelitos, gan
pateicoties privatam satelitu kompanijam. Jau Sobrid
Planet Labs pateicoties citu kompaniju un konstelaciju
parpirksanai spgj nodrosinat ikdienas parlidojumu 3-5m
iz8kirtpgja praktiski visai planétai.

Tirgt veidojas satelitdatu agregatori, analizes servisi, kas
lauj klientiem nepirkt datus, bet tikai analizes rezultatus.
Sagaidams, ka tuvakajos gados dazadu EO satelitu skaits
turpinds augt pateicoties Ietakam piegadem uz dazada
ITmena zemes orbitam.

No otras puses pateicoties neironu tiklu metozu
revoliicijai ir izveidojuSies daudz labi finansétu un
intelektuali spécigu maSinmacisanas/Al uzpémumu, kas
mekl€ papildus pielietojumus savam spgjam.

Taja pat laika, janem veéra, ka liela dala geotelpisko
produktu patérétaju ir salidzinosi inertas organizacijas,
kas paSas nedarbojas atklatas konkurences apstaklos
(pieméram, valsts dienesti, pasvaldibas). Tadél uz tam
nedarbojas tirgus speki, lai spiestu straujak inovét,
uzlabot savu efektivitati vai sakt lietot jaunus
pakalpojumus.

Jaizverte, vai izstradato tehnologiju ir iesp&jams
“patérét” pie esosas tirgus situacijas un izveidotas
infrastruktiras (vai tehnologija ir savietojama ar
eso$ajam tehnologijam un procesiem). lesp&jams,
lai tehnologiju varétu ieviest tirgt, tehnologijai vai
pastavosajai infrastrukttrai ir javeic papildus
pielagojumi.

Neredzam iemeslus kadé€| to nevarétu. Jebkura produkta
virziSana svarigs jeédziens ir t.s. berzes mazinasana jeb
maksimala lietojamibas, &rtibas uzlabosana.

1.2.2.

Ekonomiskais pamatojums:
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Nepieciesams novértét, cik ilgs laiks un finanSu|sasniedzams ar

Tirgus pétniecibas rezultata ieglisim dazadu klientu
dazadas prasibas. Loti iespgjams, ka noteiktiem
pasiititijiem atbilsto§s produkta gatavibas Iimenis ir
nelieliem resursu ieguldijumiem.

resursi biis nepiecieSami, lai tehnologiju attistitu Savukart, citiem ar batiski lielakiem.

lidz tadai pakapei, lai to varétu piedavat tirgii (tads
TRL, kuru sasniedzot, investors/komersants ir

Veidojot attistibas stratégiju b2b programmproduktam,
kuram vismaz sakotn&a posma var bit neliels skaits
specializétu klientu iesakam apsveért tiekties uz

gatavs uzpemties tehnologijas turpmaku attistiSanu |maksimali strauju un atru nonaksanu tirgd, ar minimalas

un/vai ievie$anu sava saimnieciskaja darbiba).

gatavibas produktu. Paredzot, ka nonaksana tirgi
paatrinas tirgus atpakalsaiti un attiecigi atraku, iterativu
macisanos.

Novértéjot nepiecieSamos resursus, protams, bis
nepiecieSama nozimiga EDI komandas iesaiste.

Jabiit apzinatam komercializacijas
izmaksam un ienémumiem, kas varétu tikt giti
Aprékinam  jabat  balstitam  uz

ekonomiskas prieksizpetes laika

ieglito

Jaunuznémumu ienakumu prognozesana ir loti nepreciza
zinatne. Taja pat laika iepémumu prognozesanas process
pats par sevi piespiez domat par cenu politiku,
nepieciesamo klientu skaitu. Tas, savukart, lauj saprast
kada geografiska vai nozaru méroga vajag Sos klientu
uzrunat, kadas pardoSanas metodes un  resursi
nepieciesami.

Konkurétspgjas prieksrocibu atrasana/izveide, lai ari ir
priek$nosacijums biznesa ilgtermina attistibai, negarante

pasakumu lveiksmigu tirgus iekarosanu. Noteiktos tirgos [@mumu
.|pienemsSanas
tehniski |Produktu/tehnologiju izvéle var bit saistita (bundled).

cikls medz bt loti lens.

Eksisté populdaras tehnologijas, kuram pasam par sevi
tirgus vispar nav. Tas tiek pirktas un pardotas lielakos

informaciju, tai skaita gan uz veikto tirgus analizi |k smplektos. Ka dala no kaut ka lielaka.

un mérka tirgus lielumu, gan

tehnologijas konkur&tspgjas priek$roctbam.

izstradatas |Lidz ar to analiz&jot konkur&tspgju janem véra biezi vien

loti specifiski konkrétas industrijas vai pat klienta
apsverumi.

Sniegsim labako iespgjamo noveértgjumu iengmumu
prognozei, taja pat laika skaidri aprakstot milzigo
nenoteiktibu, kas $adam prognozém piemit. Tapat
piemingsim veidus, ka prognozu nenoteiktibu mazinat.
Projekta/uznémuma attistibas ieguldijumu prognoze ir
paredzamaka. To veiksim kopa ar EDI komandu.
Prognozes nenoteikttba pamata saistas ar tehniskajiem
riskiem, kurus péc pieredzes spriezot, jaunuznémumiem
ir tendence novertét par zemu.

Priek3izp@te jaietver aprekins, prognozgjot ne tikai
tehnologijas skaita
nepiecie$amo atlauju sanems3anas un licencéSanas
izmaksas, bet arf talakas nu jau konkréta produkta
ekspluatacijas, — marketinga  u.c.
izmaksas. Japamato, ka tehnologijas izmantoSana
vai planota produkta razo3ana ir ekonomiski
pamatota.

ieviesanas izmaksas, tai

razoSanas,
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Izveidosim uznémuma saimnieciskas darbibas finansu
modeli (péc naudas pluismas metodes). Tas nozimés, ka
japrognozé ar nepieciesamo ieguldijumu plans. Laika
horizonts: pieci gadi.

Uznémuma ienémumu prognozei nevajadz€tu parsniegt
mérka tirgus segmentos pieejama pieprasijuma apjomu.




Japamato, ka tehnologijas komercializacija bus
rentabla (tehnologijas attistiSanas un ievieSanas
rezultata giitajam labumam jabit lielakam, ka
veiktajam investicijam).

Viens no popularakajiem ekonomiskds pamatotibas
mériem ir investiciju objekta/projekta icksgjas atdeves
koeficients. Riska Kkapitalisti Tsa un vid&a termina
ieguldijumiem médz ari izmantot vienkarSotu
atdeves/ieguldita koeficientu un parasti liek ceribas, ka
tas nebiis mazaks par 10.

Jaunuznémuma/projekta vertibu var aplést lietojot arf,
diskontétas naudas plusmas modeli, tacu biezak to
vértibu nosaka komplicétaka jaunuznémuma intelektuala
Tpasuma vértiba un nakotnes attistibas iesp&jas un beigu
beigas komandas per se vértiba.

1.2.3.

Cita butiska informacija:

Intelektuala ipaSuma tiesibu nostiprinasana - vai
tehnologija var tikt aizsargata ar patentu un kada ir
varbiitiba, ka tre$a puse tehnologiju spés nokopét,
vai Sobrid uz tehnologiju ir registréts kads patents.
Jaapskata, vai, ievieSot tehnologiju tirgh, netiks
parkaptas jau nostiprinatas intelektuala ipaSuma
tiesibas.

Apzinasim un precizak nodefinésim, kas EDI komandas
ieskatos ir aizsargajams.

Apskatisim [T eso$a stavokla butiskakos apstaklus.
Uzdosim jautajumus par personu loku, kas ir piedalijies
tehnologijas izstrade, uz kadu Itigumu pamata.

So darbibu rezultats nebiis padzilinata juridiska analize
(due dilligence), tacu sniegs vismaz virspusigu situacijas
butiskako apstaklu apskatu.

Il tiestbu priekSizpétes galvenais merkis ir palidzet
saplanot izvélétajam komercializacijas veidam atbilstosu
IT jautajumu risinaSanas budZetu nako$aja projekta
attistibas posma.

Informacija par citam pétniecibas organizacijam
vai komersantiem, kas strada pie Ilidzigas
tehnologijas izstrades. Ka tas var ietekmét So
projektu un kads ir risks, ka kads “pasteigsies
priek3a”, tadejadi samazinot tehnologijas vértibu
un tas komercializacijas iespgjas.

Ar attélapstrades tehnologiju attistibu nodarbojas milzigs
skaits publisku un privatu pétniecibas organizacju. Lai
arT loti nepilnigs, tatu viegli pieejams indikators ir
patentu datubazes. Pédéja dekade par otru vadoSo valsti
attélapstrades izp€te ir kluvusi Kinas Tautas republika.
Lémumu par to, cik daudz resursus ieguldit individualo
IT konkurentu izpété varés pienemt péc tam, kad bus
pamatots vértgjums par iesp&am izveidot patentu, kas ir
efektivi aizsargajams.

Priek3izpétes rezultata ir jadod rekomendacijas ka
tehnologija ir komercializ&jama.

Nemot  véra  visu  augstakmingto
rekomendacijas komercializacijas veidiem.

sniegsim

Komercializacijas stratégijas izstradi veic

2. Pretendents, un tai ir jaietver:
Vienas lapas Sagatavo, pieméram, Lean _Sag_atav_osnm !:e'fl‘n Canvas_; modeh,_k_as apk_[_aos TEP fazg
. o . |iegito informaciju un veikto analizi. Gadijuma ja TEP
2.1. | biznesa plana  |Canvas formu vai kadu citu

izstrade formu péc izveles

izpetes faze sapratisim, ka cel$ uz tirgu ir kompleksaks
(piem., paredzami dazadi pardosanas kanali, partneri),
izmantosim plasiako Business Canvas modeli.
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2.2,

Vispariga
informacija
(apkopojums) par
tehnologiju no
TEP

Balstoties uz ieprieks veikto
tehniski ekonomisko
prieksizpeti, norada
svarigako informaciju par
tehnologijas  pielietojumu,
attistibas stadiju,
priekSroctbam un
komercializacijas
secinajumiem

Apkoposim svarigako TEP informaciju.

23.

Komanda

Apraksta:

1. Kas ir nepieciesams (kadi
cilveki, kompetences)

2. Sadarbiba ar Pasititaja
personalu - Pasiititaja esoSo
darbinieku lidzsingja pieredze
un rezultati)

3. Kas pietrukst (kadi cilveki,
kompetences)

4. Ka un kur to var iegt

Galvenais, ko verte investori jaunuzn@mumu agrinas
stadijas ir komanda - tas tehniskas prasmes, pieredze,
komplementaritate, pieradita sp&ja sastradaties un
galvenais motivacija. Ja izvéletais komercializacijas
scendrijs icklaus jaunuznémuma veido$anu, komandas
jautajums klis Tpasi svarigs. Tapat bis svariga katra
pamatkomandas dalibnieka gataviba veltit
jaunuznémumam lauvas tiesu savas energijas.
Pieredzgjusi investori par optimalu sakotngjas komandas
izméru uzskata 2-4 lidzipasniekus. Bis loti vélams
skaidri pasniegt, kuri cilvéki ir komandas kodols, kas
butu spgjigi uzpemties risku un atbildibu ideju
komercializgjot atseviska uznémuma forma.
Konsultésimies ar  veiksmigiem  jaunuzpémumu
vaditajiem, pieredz€jusiem mentoriem un investoriem
par komandas izveides aspektiem gan no tehnisko
prasmju  komplementaritates viedokla gan citiem
apsveérumiem.

Apkoposim informaciju par eso$o projekta komandu
atspouglojot  katra dalibnieka atbilstoSo  zinasanu,
prasmju un pieredzes loku. Ipai uzsverot to, kas vina
galvenais pienesums komandai.

2.4.

Intelektuala
ipaSuma tiesibu
aizsardziba mérka
tirgos

Apraksta:

1. Kopa Pasititaja
personalu -  Intelektuala
ipaSsuma tiestbu paSreizgjo
statusu (TpaSumtiesibas,
izgudrotaji un informacija par
riipnieciska 1pasuma tiesibu
objektiem)

2. Intelektuala  ipaSuma
tiesibu aizsardzibas stratégiju
(pamatojums mérka tirgus
valstim, aizsardzibas
nepieciesamiba)

ar

3. Problémjautajumus, kas
saistiti ar TpaSumtiesibam,
darbibas brivibu

Apzinasim un precizak nodefinésim, kas EDI komandas
ieskatos ir aizsargajams.

Apskatisim 1T eso$a stavokla bitiskakos apstaklus.
Uzdosim jautajumus par personu loku, kas ir piedalijies
tehnologijas izstrade, uz kadu ligumu pamata. Kads ir
izgudrojuma mantisko tiesibu sadalfjums starp EDI un
izgudrotajiem.

Izstradasim Il aizsardzibas stratégiju projekta jau
izveidotajam un nakotné veidojamajam II. Apskatisim
katram IT veidam atbilsto$os ta aizsardzibas mehanismus
konsultgjoties ar II specializétiem juristiem.
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Apskatisim un analizésim galvénas tendences satelitu EO
tirgos. Tapat apskatisim tendences citas EO apaksnozarés
— pilotgjamo un bezpilota platformu pielietojumos.
[lustrésim un analizésim vértibu k&di. Apskatot tirgus
struktiru un attiecigi kauléSanas varu butiskakajos kédes
posmos.

EDI tehnologijas pielietojums atrodas divas strauji
augosas nozarés — EO un masinmacisanas. EO datu
daudzums, spektralo kanalu skaits, telpiska un temporala
iz8kirtspeja pedejos 5 gados ir strauji pieaugusi. Gan
pateicoties  publiskam  investicijam  pieméram,
Copernicus programma Sentinel-X EO satelitos, gan
pateicoties privatam satelitu kompanijam. Jau Sobrid
Planet Labs pateicoties citu kompaniju un konstelaciju

1. Veic tehnologijas|parpirksanai sp&j nodro$inat ikdienas parlidojumu 3-5m
iespgjamo  darbibas  jomul|izskirtpgja praktiski visai planétai.
plasaku izpeti (tendences,|Tirgi veidojas satelitdatu agregatori, analizes servisi, kas
tirgus izmérs, geografiskais|lauj klientiem nepirkt datus, bet tikai analizes rezultatus.
aspekts utml.) un merka|Sagaidams, ka tuvakajos gados dazadu EO satelitu skaits
tirgus izveli turpinas augt pateicoties létakam piegadéem uz dazada
2. Apraksta klientu|ltmena zemes orbttam.
; = vajadzibas (potencialo klientu/No otras puses pateicoties neironu tiklu metozu
2.5.| Tirgus analize Cplen N g s =
profils, segments unjrevolucijai ir izveidojuSies daudz labi finansétu un
pieprasijuma analize) intelektuali spécigu masinmacisanas/Al uznémumu, kas
3. Apraksta konkurentus|meklé papildus pielietojumus savam spgjam.
(apraksts par|Taja pat laika, janem vera, ka liela dala geotelpisko
pasreizgjam/jaunam produktu patérétaju ir salidzino$i inertas organizacijas,
tehnologijam,  iesp&jamiem|kas paSas nedarbojas atklatas konkurences apstaklos
konkurentiem un to|(pieméram, valsts dienesti, pasvaldibas). Tadél uz tam
stratégijam) nedarbojas tirgus spéki, lai spiestu straujak inovét,
uzlabot savu efektivitati.
No plasa potencialo klientu loka izvéleésimies segmentus
ar vislielako potencialu tuvgja termina. IdentificEsim un
izanaliz@sim organizacijas, kas kuru pienakumos ir
apsaimniekot vai uzraudzit lielas meza, lauksaimniecibas
zemju, iek$zemes vai jiiras idenu platibas. Sis var biit ne
tikai wvalsts iestades, bet ari privati uzpémumi
starptautiskas organizacijas.
Apskatisim konkurentus atbilstosi izvelétajam biznesa
modelim.  Izveloties  licencé  programmproduktu,
apskatisim globalo konkurenci tajos, savukart, izvéloties
piedavat kadu pakalpojuma bazétu modeli, p&tamais
tirgus, vismaz sakotngji, buis geografiski Sauraks — piem.
tikai Eiropa.
Komercializacijas stratégijas izvéle nozimigi ietekmés
Ripnieciska ipaSumalgan attistama produkta specifiku, attiecigi  arl
izmantoSanas tiesibu/npeieciesamas komandas apjomu un kompetences.
nodosanas veidu izvértéjums,|Gadijuma, ja tirgus analizes un ekonomisko aprékinu
rekomendéjot rezultata kada no stratégijam bus viennozimigi labaka,
piemeérotako(s). rekomend@sim izvéleties to.
< Ta o e Pamato veikto izvéli starp|Savukart, ja vairakas stratégijas demonstrés lidzigu
2.6. Kome_l:(fl.ahz.aﬂ;'as riipnieciska ipasumalatdeves un risku saméru, vislabak ir vadities péc
stratégijas izvele |. ” .o = I i
izmantoS$anas tiestbu komandas kodola dalibnieku individudlajam interesém
pieskirSanu citai personaijun ambicijam. Pieméram, kads komandas loceklis var
(licences ligums, patenta|nevertét augstu iesp&ju jaunuznémuma stradat nenormétu
pardosana) vai jauna|darba laiku ar bieZi mainigiem mérkiem un nedrosSu
komersanta veidoSanu uz|finansu nakotni. Katra individualas ve&lmes ir |loti
zinatniskas izstradnes bazes |svarigas ilgtermina jaunuzp€émuma noturibai  un
veiksmei.
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Komercializacijas pasakumu
plans ir atbilstoss Nolikuma
7.pielikumam un tas atbilst
sekojosiem kritérijiem:

- plans ir iesniegts atbilstosi
LIAA sagatavotajai formai
un taja ir noraditi konkréti
komercializacijas
pasakumi, to TstenoSanas
laiks un budzets;

- plana noraditais projekta
istenosanas laiks
neparsniedz  tris  gadus
(projekta  termins  tiek

skaitits no
komercializacijas
pasakumu plana _ .
iesniegsanas LIAA); Kopa ar EDI komandu sagatavosim izstrazu
- 25.10.2016. MK tehnologiskajai attistibai  nepiecieSamo  resursu
T — Nr.692 plﬁrlu. Piedavasim apspriesanai biznesa attistitas
T 37.punkta min&tajam pasakumu kopumu.
ol Komercializicijas atbalstamajam darbibz'imI o a5 S - O
pasikumu plans sshnt veiktat oo velak ka zstradasim komercializacijas planu atbilsosi MK
il 5691 onda noteikumu nr. 692 prasibam. leverosim, lai ir
_ 8308 0giska pécteciba starp komercializacijas stratégiju
31.decembrim; tas mérkiem un plana paredz&tajam darbibam.
% 25-1_0-2016- MK |pasakumu laika plana nemsim verd atbilstoso
noteikumu Nr.692|iepirkuma procediru veidu un ilgumu.
35.punkta minétajam

atbalstaimajam darbibam -
ne vélak ka lidz 2022.gada
30.junijam

- plana ieklautas darbibas
atbilst 25.10.2016. MK
noteikumos Nr.692
noteiktajam atbalstamajam
darbibam,;

- plana ieklautas darbibas ir
japaredz komercializacijas
stratégija;

- plana ieklautajam
darbibam ir janodroSina
komercializacijas
stratégijas mérku
sasniegSanu.
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2.8.

Finan3u plans un
ienémumi

Sniedz informaciju par:
1. Kopgo nepiecieSamo
budzetu

2, Pasakuma ietvaros
pieejamo finanséjums un ta
izlietojumu

3. Naudas plismu (iep@émumi
un izdevumi projekta
istenoSanas laika - pa
ménesiem un lidz

tehnologijas
komercializésanai -  pa
gadiem)

4, leguldfjjumu atdevi un
efektivitati (cik lielu labumu
petniectbas organizacija gus
no tehnologijas
komercializésanas)

5. Galvenajiem terminiem un
biitiskakajiem atskaites
punktiem (projekta
Tstenosanas laika)

Izveidosim naudas plismas modeli projekta periodam
ieklaujot pieprasitas sadalas no projekta turétdgja EDI
skatupunkta. Izdalisim atseviski PVN nodokla norékinus.
Veiksim ieguldijumu atdeves raditaja (IRR) aprekinu.

2.9.

Riska analize

1. Veic projekta risku
uzskaitfjumu  (tehnologijas
attisttbas  riski,  projekta
vadibas riski, tirgus riski,
finansu  riski  un  citi
iesp€jamie riski)

2. lzstrada Ricibas planu
risku  samazinaSanai  un
alternativu planu batiskako
risku iestaSanas gadijuma

Identificsim projekta riskus jau minétajas kategorijas.

:[Noveértesim riskus péc to iestasanas iespgjamibas un seku

smaguma. Ipasu uzmanibu veltisim darbibu planam, kas
samazina risku iesp&jamibu, kam ir bitiskas sekas un
liela iestasanas iespgjamiba.

2.10.

Tehnologijas
attistiSanas un
komercializésanas
secigi soli

Izstrada komercializacijas
cela karti (ieteicamais plans)
atbilstosi projekta budzetam,
attiecinamam izmaksam un
atbalstamajam darbibam
(stratégijas izstradatajiem
jaiepazistas ar MK
noteikumiem Nr.692),
ietverot informaciju par:

I. Tris potencialiem
licenciatiem vai investoriem
2. Licenciatu un investoru
uzrunasanas un pardosanas
aktivitatém

3. Tirgus reakcijas analizi
(atgriezeniskas saites
sanem$ana no uzrunatajiem

komersantiem)

Izstradasim  komercializacijas cela karti  atbil3osi
prasibam.

Darba rezultatus sagatavo Pretendents:




Pec pasiititaja liiguma vismaz

Tehniski i e oo
Y I (vienu) reizi nedéla
ekonomiskais i ’
e Pretendentam jabat gatavam g 5= s
3.1. | prieldizpetes | o o prieg iknedg]as| T 0drosinasim.
starpposma sanaksmés Pasiititaja telpas,
atskaites sniedzot  informaciju  par
izpildama darba progresu.
Nodevums tiek sagatavots un
nodots 8 (astonu) nedglu
Tehniski laika » pec ITgumil
L parakstiSanas. Nodevuma
3.2 ek-on(\)jmskas jabat ieklautai informacijai Piegadasim.
prieksizpetes par Tehniskas specifikacijas
nodevums 1.punkta apakspunktiem.
Izstradatais dokuments
Jjaiesniedz latvieSu un anglu
valoda.
Péc pasititaja liguma vismaz
Komercializacijas |1 (vienu) reizi nedéla
33, stratégijas P_reten_d-entam jﬁbﬁt' gata\iam Lzpildisim.
starpposma piedaltties iknedglas
atsliaites sanaksmés Pasiititaja telpas,
sniedzot  informaciju  par
izpildama darba progresu.
Nodevums tiek sagatavots 12
(divpadsmit) nedélu laika péc
liguma parakstisanas, bet ne
SOR velak ka lidz 2018.gada
Komercializacijas 155l Nod i iabat
o Julijam. Nodevuma jaba : .
3.4. strategijas ieklautai  informacijai  par Sagatavosim un nodosim.
nodevums Tehniskas specifikacijas
2.punkta apakspunktiem.
Izstradatais dokuments
jaiesniedz latvieSu un anglu
valoda.
Nodevums tiek sagatavots 12
(divpadsmit) nedélu laika péc
liguma parakstiSanas, bet ne
e velak ka Iidz 2018.gada
3.5. Komercializacijas 15 julijam. Nodevuma jabat|Sagatavosim un nodosim.
pasakumu plans ieklautai informacijai
atbilstosi Tehniskas
specifikacijas 2.7
apakSpunktam un Nolikuma
7.pielikumam
Ja  tiek sanemti Latvijas
investiciju  un  attistibas
agentiras  aizradijumi  par
nodevumos atrastam
3.6. Nodevumu !1_6pi.l[ﬁbﬁm, Pretendentam Sniegsim operativu atbalstu.
saskano$ana  [Jasniedz atbalsts nodevumu

saskanosana ar LIAA. Darba
rezultati tiks uzskatiti par
pienemtiem tikai pgc LIAA
apstiprinajuma sanemsanas.
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Pasiititajs: Izpilditajs:

Elektronikas un datorzinatnu institits, Arnis Kadakovskis

direktores p.i. ‘
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/A. Kadakovskis /



09..05.2018. Liguma 2. pielikums
(Pasutitaja Liguma identifikacijas Nr. 1.3.-25/13-18)

FINANSU PIEDAVAJUMS

Iepirkums ,,Tehniski ekonomiskis priekSizpétes veikSana un komercializacijas
stratégijas izstrade projekta ,,Dinamiska zemes lietoSanas parraudziba” (Projekta Nr.
KC-PI1-2017/95) ietvaros, iepirkuma identifikacijas Nr. EDI 2018/8, CPV kods:
73300000-5 ,,Pétniecibas un izstrades plano$ana un izpilde”.

Pakalpojums Pakalpojuma cena EUR bez PVN

Tehniski ekonomiskas prieksizpates veikSana un 9600,00
komercializacijas ~stratégijas  izstrade projekta
.Dinamiska zemes lietodanas parraudziba” ietvaros

PVN EUR 21% 0,00
Kopa ligumsumma EUR (ieskaitot PVN) 9600,00
Pasititajs: Izpilditajs:

Elektronikas  un  datorzinatpu institats, Arnis Kadakovskis

direktores p.i.

§
[

/M.Greitans/ /A. Kadakovskis /
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